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1.
WSTĘP
Niniejsze wytyczne objaśniają procedurę składania wniosku w odpowiedzi na wezwanie dotyczące ‘Schematu Automatycznego’.
Wezwania do składania wniosków, do których odnoszą się niniejsze wytyczne, będą publikowane corocznie.  Zgodnie z Roczny Programem Prac Programu MEDIA w ramach każdego wezwania określony zostanie budżet działania, harmonogram składania projektów oraz okres kwalifikowania kosztów.   

Wezwanie w roku 2013 opublikowane będzie pod warunkiem przedłużania programu MEDIA poza rok 2014 oraz włączenia w ramach któregoś schematu automatycznego dla kin.  
Niniejsze wezwanie oparte jest na Decyzji nr 1718/2006/EC Parlamentu Europejskiego i Rady z 15 listopada 2006 roku dotyczące wdrożenia programu wsparcia Europejskiego sektora audiowizualnego (MEDIA 2007)
 i uwzględnione zostało w Programie Prac Programu MEDIA na rok 2011.
Całkowity budżet programu MEDIA  na lata 2007-2013 wynosi 754.95 miliona euro.

Za wdrożenie Programu MEDIA oraz podjęcie decyzji odnośnie udzielenia wsparcia z funduszy Unii Europejskiej odpowiedzialna jest Komisja Europejska. Education, Audiovisual and Culture Executive Agency (dalej zwana ‘Agencją’) zarządza programem MEDIA w imieniu i pod kontrolą Komisji Europejskiej. 

Za wdrożenie niniejszego wezwania do składania wniosków w ramach Schematu Automatycznego odpowiedzialny jest departament programu MEDIA będący częścią Education, Audiovisual and Culture Executive Agency.

Niniejsze wezwanie skierowane jest do organizacji oraz firm europejskich, których działania przyczyniają się do realizacji celów programu MEDIA zgodnie z Decyzją Rady  1718/2006/EC. 

Ww. decyzja obejmuje wsparcie dla międzynarodowej dystrybucji filmów europejskich.
2.
CELE - PRIORYTETY
2.1
Ogólne cele programu
Ogólne cele programu obejmują: 

a. ochronę i promocję europejskiej różnorodności kulturowej i językowej oraz jej dziedzictwa kinematograficznego i audiowizualnego, ułatwienie szerokiej publiczności dostępu do niego, zachęcanie do wymiany międzykulturowej; 

b. Zwiększenie rozpowszechniania utworów audiowizualnych na terenie Unii Europejskiej oraz poza nią; również poprzez szerszą współpracę firm obecnych na rynku

c. Podniesienie konkurencyjności europejskiego sektora audiowizualnego w ramach otwartego i konkurencyjnego rynku europejskiego sprzyjającego zmniejszaniu bezrobocia, również poprzez promocję współpracy pomiędzy profesjonalistami branży audiowizualnej  

W sektorze dystrybucji, cele programu obejmują, między innymi, umocnienie europejskiego sektora dystrybucji kinowej poprzez zachęcanie dystrybutorów do inwestowania w ko-produkcję, nabywanie i promocję europejskich kinowych produkcji nie krajowych oraz opracowywanie i wdrażanie skoordynowanych strategii marketingowych.
2.2.   Cele 'Schematu Automatycznego'

Celem Schematu Automatycznego jest ożywienie i rozwój międzynarodowej dystrybucji najnowszych europejskich produkcji nie krajowych poprzez zapewnienie dystrybutorom funduszy, których wysokość uzależniona jest od osiąganych wyników sprzedaży,  na dalsze inwestycje w takie produkcje.
Celem programu jest również zachęcenie do rozwoju współpracy pomiędzy sektorami produkcji i dystrybucji filmowej, co przyczyni się do podniesienia konkurencyjności europejskich film nie krajowych oraz europejskich firm produkcyjnych.  

2.3.    Priorytety 

Niniejsze wytyczne kierowane są do firm europejskich, których działania przyczyniają się do realizacji w/w celów, a w szczególności do firm zajmujących się dystrybucją kinową. Niniejsze wytyczne wyjaśniają w jaki sposób złożyć wniosek, w celu generowania środków, w odpowiedzi na wezwania dotyczące Schematu Automatycznego.
Niniejszy «automatyczny» program wsparcia podzielony jest na dwa etapy:

1. Generowanie wsparcia, proporcjonalnie do liczby biletów sprzedanych na europejskie produkcje nie krajowe w państwach uczestniczących w Programie, do pułapu ustalonego dla każdego filmu i państwa.

2. Reinwestycja: wygenerowane wsparcie musi zostać reinwestowane na pokrycie:

· kosztów koprodukcji europejskich filmów nie krajowych;

· nabycie   praw  do  dystrybucji,   na   przykład   poprzez  zagwarantowanie minimalnego poziomu dystrybucji, europejskich filmów nie krajowych
· kosztów montażu (kopie, dubbing i napisy), kosztów promocji i kosztów reklamy europejskich filmów nie krajowych
3. KALENDARZ
Prosimy o zapoznanie się z punktem 13.3 niniejszych wytyczny, gdzie opisano procedurę składania wniosków.   

Przewiduje się, iż  wezwania publikowane będą corocznie w pierwszym kwartale każdego roku.  

3.1 Kalendarz etapu 'Generowania wsparcia'

Corocznie publikowane wezwania określać będą ostateczny termin składania wniosków w ramach etapu ‘generowania’ wsparcia.

Przewiduje się, iż ostateczny termin dla etapu ‘generowania’ przypadać będzie na drugi kwartał roku, w którym ogłoszono wezwania do składania wniosków. 
Rokiem referencyjnym będzie rok poprzedzający publikację wezwania do składania wniosków.  

Standardowo w ciągu 7 miesięcy od ostatecznego terminu składania wniosków wnioskodawcy zostaną poinformowani, czy zdołali wygenerować fundusze na dalsze re inwestycje.  Decyzja ta będzie ostateczna.   

W przypadku odrzucenia wniosku Agencja poinformuje wnioskodawców na piśmie, najszybciej jak to tylko będzie możliwe, o swojej decyzji w odniesieniu do kryteriów opisanych w niniejszych wytycznych.

3.2 Kalendarz etapu 'Reinwestycji'

Wnioski dotyczące reinwestycji należy przesłać do Agencji w terminach określonych w wezwaniach dotyczących każdego modułu.Wnioski rozpatrywane będą zgodnie z kolejnością ich wpływu do Agencji. Wnioskodawca straci wszelkie fundusze niewykorzystane w ramach wyznaczonego terminu. 
W poniższej tabeli wyjaśniono w jaki sposób wyliczać i ustać terminarz schematu.  Dokładne daty zostaną opublikowane w ramach poszczególnych wezwań oraz na stronach internetowych MEDIA:
http://ec.europa.eu/culture/media/programme/distrib/schemes/auto/index_en.htm 
	Moduł 
	Daty projektu
	Ostateczny termin prezentacji wniosku dotyczącego reinwestycji
	Okres kwalifikowania kosztów

	1 - Koprodukcja
	Umowa produkcji musi zostać podpisana najwcześniej 1 sierpnia w roku opublikowania wezwania
	Projekty dotyczące re inwestycji należy składać do 1 października w roku następującym po publikacji wezwania oraz 3 miesiące od podpisania umowy ko-produkcyjnej 
	Okres kwalifikowania kosztów rozpocznie się 1 sierpnia w roku publikacji i zakończy 30 miesięcy później.

	2- Gwarantowane minimum
	Umowa dystrybucyjna musi zostać podpisana najwcześniej 1 sierpnia w roku opublikowania wezwania


	Projekty dotyczące re inwestycji należy składać do 1 października w roku następującym po publikacji wezwania oraz 3 miesiące od podpisania kontraktu/umowy licencyjnej (przyjęte będą umowy wstępne oraz pełne wersje umów)
	Okres kwalifikowania kosztów rozpocznie się 1 sierpnia w roku publikacji i zakończy 30 miesięcy później

	3 - Koszty promocji i marketingu
	Pierwsza premiera filmu na danym terytorium może mieć miejsce najwcześniej 1 sierpnia w roku publikacji wezwania oraz w okresie 26 miesięcy od tej daty
	Projekty dotyczące re inwestycji należy składać najpóźniej w dniu pierwszej premiery filmu na danym terytorium oraz do 1 października w roku następującym po publikacji wezwania.
	Okres kwalifikowania kosztów rozpocznie się 1 lutego w roku publikacji i zakończy 42 miesiące później


Za kwalifikujące się będą uznane jedynie koszty poniesione przez beneficjenta w ramach okresów określonych w poszczególnych wezwaniach.  
W przypadku, gdy po podpisaniu umowy oraz rozpoczęciu realizacji projektu beneficjent stwierdzi, że nie będzie w stanie doprowadzić projektu do końca w wyznaczonym okresie, z powodów, których nie mógł przewidzieć i które pozostawały poza jego kontrolą, możliwe jest wydłużenie okresu kwalifikowania. maksymalnie o 6 dodatkowych miesięcy, pod warunkiem, iż odpowiedni wniosek złożony zostanie 1 miesiąc przed wyznaczonym okresem kwalifikowania oraz pod warunkiem spełnienia warunków określonych w umowie.  

Przewiduje się, iż wnioskodawcy zostaną poinformowani o wynikach nie później niż 16 miesięcy po danym terminie składania wniosków.  W przypadku opóźnienia wnioskodawcy zostaną o tym poinformowani przez Agencję na piśmie.
Wybrane projekty otrzymają umowy wsparcia dostosowane do wielkości i liczby nagród.  W przypadku wielu małych nagród dla jednego beneficjenta i terytorium przygotowana zostanie skonsolidowana umowa wsparcia.   
4. BUDŻET
Całkowity budżet dostępny na dofinansowanie projektów w ramach niniejszego schematu zostanie określona w poszczególnych wezwaniach do składania wniosków.
Wysokość przyznanego wsparcia zostanie określona w ramach dostępnego budżetu oraz w odniesieniu do kryteriów wyboru i przyznawania wsparcia. W żadnym przypadku wysokość przyznanego wsparcia nie może przekroczyć 60% całkowitych kwalifikujących się kosztów projektu. 
Beneficjent musi zapewnić pozostałą część finansowania projektu.

"Generowanie wsparcia": Całkowita roczna kwota potencjalnego wsparcia dla każdego dystrybutora ustalona będzie na podstawie liczby biletów sprzedanych na najnowsze europejskie filmy nie krajowe w roku referencyjnym określonym w wezwaniu.  
W przypadku "Reinwestycji", kwota dofinansowania przyznana każdej firmie ustalona będzie w oparciu o koszty i charakter każdego złożonego projektu reinwestycyjnego (produkcja, gwarancja minimalnego poziomu dystrybucji, koszty promocji i reklamy). Wsparcie będzie miało charakter dotacji.
Agencja zastrzega sobie prawo do alokacji jedynie części dostępnego budżetu.

5. KRYTERIA KWALIFIKUJĄCE
Ocenione zostaną jedynie wnioski spełniające poniższe kryteria kwalifikujące.

5.1   Firmy kwalifikujące się

Firma europejska
Firma, której bezpośrednimi właścicielami lub większościowymi udziałowcami są obywatele Państw Członkowskich Unii Europejskiej lub państw Europejskiego Obszaru Gospodarczego (lub obywatele innych państw europejskich uczestniczących w programie Media) zarejestrowana w jednym z tych państw.

Dystrybutor kinowy
Dystrybutor zaangażowany  w przedsięwzięcia komercyjne prowadzone w kinach mające na celu zwrócenie uwagi szerszej publiczności na film. Powyższe powinno stanowić podstawową działalność firmy lub  jednego z wydziałów firmy.  Działania takie mogą dotyczyć zagadnień technicznych emisji  produkcji audiowizualnych (dubbing i napisy, produkcja kopii, obieg kopii, etc.) jak również działań marketingowych i promocyjnych (produkcja zwiastunów i materiałów reklamowych, wynajem przestrzeni reklamowej, organizacja akcji promocyjnych etc.).

Wsparcie może być również udzielone w przypadku dystrybucji cyfrowej o jakości minimalnej 1,3 k.

Wyłącza to DVD, DVIX, Digital Beta oraz inne, których jakość poniżej 1,3 K nie pozwala na traktowanie ich jako kopii czy nośników filmu przydatnych do projekcji kinowych.

Koszty właściwe dla dystrybucji cyfrowej (master lub inny odpowiednik internegatywu, koszty produkcji kopii) kwalifikują się.  Kwalifikują się opłaty od kopii wirtualnych lub cyfrowych.   
Dystrybutor może w tym samym czasie uzyskać wsparcie dla dystrybucji cyfrowej i nie cyfrowej.

Dystrybutor kinowy powinien  spełniać następująca kryteria:

1.
posiadać prawa do dystrybucji kinowej filmu na danym terytorium;

2.
prowadzić dystrybucję kinową filmu na danym terytorium (wyznacza datę premiery;
planuje, kontroluje i przeprowadza kampanię dystrybucyjną i promocyjną);

3.
pokrywać koszty związane z dystrybucją

Należy zapoznać się również z punktem  5.5 – wnioski kwalifikujące się.

Umowy podwykonawcze w ograniczonym zakresie są dopuszczalne pod warunkiem:

- wcześniejszego powiadomienia Agencji

- poparcia wykonawstwa stosownymi fakturami
- spełniają wymogi dotyczące podwykonawców określone w punkcie 10

W przypadku gdy działania dystrybucyjne prowadzone są przez kilka firm, wszelkie kontrakty/umowy pomiędzy tymi firmami muszą być wcześniej przedłożone Agencji. Standardowo Agencja za kwalifikującą się uzna firmę, która prowadzić będzie rzeczywistą dystrybucję filmu na danym terytorium.  Decyzja Agencji będzie ostateczna.  

'Dystrybutorzy wykonawczy nie będą mieć prawa do dofinansowania.

5.1.1   Osobowość prawna
W celu potwierdzenia osobowości prawnej wnioskodawca musi, w przypadku schematu selektywnego i automatycznego raz w roku wypełnić Formularz dla firm.  Wraz z formularzem należy złożyć następujące dokumenty:

· ‘Formularz osobowości prawnej’ należycie wypełniony i podpisany przez prawnego pełnomocnika wnioskodawcy 

· ‘Formularz Identyfikacji Finansowej’ (‘Bankowy formularz identyfikacyjny’) należycie wypełniony, ostemplowany i  podpisany  przez prawnego pełnomocnika wnioskodawcy oraz przedstawiciela banku 

Ww. dokumenty muszą uwzględniać nazwę firmy wnioskodawcy (pełna nazwa), numer KRS, adres siedziby, datę oraz miejsce rejestracji.

· Kopię potwierdzenia rejestracji wnioskodawcy jako podatnika podatku VAT wraz z numerem NIP (NAWET w przypadku państw gdzie numer KRS i NIP są tożsame).  Jeżeli wnioskodawca nie posiada rejestracji VAT we właściwym miejscu Formularza C należy wpisać ‘Nie dotyczy’.

· Kopię dokumentu rejestrowego firmy (KRS) wystawionego przez właściwy urząd oraz statut organizacji (wraz z kopiami ostatnich zmian wprowadzonych w dokumentach rejestrowych lub w składzie udziałowców, dyrektorów, Członków Zarządu lub innych upoważnionych pełnomocników).  

 Jeżeli nazwisko prawnego pełnomocnika nie występuje w dokumentach rejestrowych wymagane jest przedłożenie kopie jego/jej nominacji (na przykład: podpisane sprawozdanie z posiedzenia Zarządu).

Jeżeli osobą uprawnioną do podpisania umowy z Agencją nie jest osoba, o której mowa w poprzednim zdaniu do wniosku należy dołączyć pełnomocnictwo (podpisane przez jedną z wcześniej wymienionych osób) upoważniające tą osobę do podpisywania umów z Agencją w imieniu organizacji.  

Jako że struktura prawna spółki może być różna w poszczególnych państwach, Formularz Osobowości Prawnej załączony do niniejszych wytycznych należy traktować jedynie w kategoriach przykładu. Odpowiednie formularze dostępne są pod adresem: http://europa.eu.int/comm/budget/execution/legal_entities_en.htm. Formularz należy wypełnić w języku ojczystym.

Uwaga: Osoby prywatne, które są płatnikami podatku VAT będą traktowane jako Spółki Prywatne.

5.2   Kraje kwalifikujące się

Podmioty prawne muszą prowadzić działalność w jednym z państw uczestniczących  w programie MEDIA, zgodnie z listą będącą częścią wezwania do składania wniosków.  
Państwa o małej zdolności realizacji produkcji audiowizualnych

Dla celów niniejszego Wezwania do składania wniosków, następujące państwa traktowane będą jako państwa o małej zdolności realizacji produkcji audiowizualnych: Austria, Belgia, Bułgaria, Chorwacja, Cypr, Republika Czeska, Dania, Estonia, Finlandia, Grecja, Węgry, Irlandia, Islandia, Lichtenstein, Łotwa, Litwa, Luksemburg, Malta, Norwegia, Holandia, Polska, Portugalia, Rumunia, Słowacja, Słowenia, Szwecja i Szwajcaria.
5.3   Filmy kwalifikujące się

Film europejski

Wszystkie ostatnio zrealizowane filmy fabularne (włączając filmy animowane) lub dokumentalne, o czasie trwania nie krótszym niż 60 min., spełniające następujące warunki:

-
zostały w przeważającej części wyprodukowane przez producenta lub producentów działających w jednym z państw uczestniczących w programie MEDIA. Aby uznać firmę produkcyjną za faktycznego producenta, musi być ona za takiego uważana. Przy ustalaniu faktycznego producenta mogą być brane pod uwagę również inne elementy takie jak kontrola kreatywna, prawa do eksploatacji, udział w zyskach.

oraz

- utwór musi być realizowany przy znacznym udziale profesjonalistów, którzy są obywatelami/rezydentami państw uczestniczących w programie MEDIA.  ‘Znaczący udział’ oznacza, iż projekt otrzyma więcej niż 50% punktów zgodnie z tabelą umieszczoną poniżej (np. uzyskanie 10 lub więcej punktów w przypadku utworów fabularnych lub też największy udział punktów w przypadku gdy liczba całkowita nie przekracza 19 punktów, co ma zwykle miejsce w przypadku filmów dokumentalnych i animowanych, gdzie nie wszystkie osoby wymienione poniżej występują w napisach końcowych): 
	+
	Punkty

	Reżyser
	3

	Autor scenariusza
	3

	Kompozytor
	1

	Aktor 1
	2

	Aktor 2
	2

	Aktor 3
	2

	Dyrektor Artystyczny/Kierownik Produkcji
	1

	Operator zdjęć
	1

	Redaktor tekstu
	1

	Dźwięk
	1

	Lokacja zdjęć
	1

	Laboratorium
	 1

	Total
	19


Ostatnio zrealizowane filmy to takie, których prawa autorskie nie sięgają poza rok określony w wezwaniu (standardowo: rok publikacji wezwania – 4 lata)
Filmy zawierające treści reklamowe, pornograficzne lub materiały rasistowskie czy promujące przemoc nie kwalifikują się do uzyskania wsparcia.

Krajowe/Niekrajowe filmy europejskie

Filmy europejskie będą uważane za krajowe w tym państwie/obszarze członkowskim uczestniczącym w programie MEDIA, których obywatele/rezydenci mieli największy udział w produkcji tych filmów, zgodnie z punktacją zamieszczoną w w/w tabeli. Filmy takie będą uważane za niekrajowe na wszystkich pozostałych obszarach.

5.4     Sprzedaż kwalifikująca się

Każda sprzedaż biletów, gdzie bilet normalny został rzeczywiście zakupiony (z włączeniem ofert specjalnych i rabatów) z wyraźnym wykluczeniem wejść darmowych.

Za kwalifikujące się uznane będą tylko wejścia płatne zgłoszone przez dystrybutora wnioskodawcę i potwierdzone przez odnośnego konsultanta krajowego.
Zauważyć należy, iż za kwalifikującą się uznana będzie jedynie sprzedaż biletów na terenie, na którym zarejestrowana jest działalność wnioskodawcy.  We wszystkich innych przypadkach wnioskodawca zobowiązany będzie do przedłożenia pisemnych dowodów prowadzenia dystrybucji na danym terytorium wraz z kopiami wszystkich kontraktów lub umów serwisowych.  Umowy podzlecające dystrybucję stronom trzecim nie będą akceptowane.  Niniejszy przepis nie dotyczy następujących terytoriów: Belgia i Luksemburg, Szwajcaria i Lichtenstein, Grecja i Cypr, Wielka Brytania i Irlandia.  
5.5.
 Wnioski kwalifikujące się
Za kwalifikujące się uznane zostaną tylko i wyłącznie wnioski przygotowane na oficjalnych formularzach, wypełnione w całości, podpisane (wymagane są oryginalne podpisy – facsimile nie  będą uznane) oraz przesłane w ramach wyznaczonych terminów.

Do wniosku należy dołączyć pismo przewodnie podpisane przez wnioskodawcę oraz wszystkie inne dokumenty, o których mowa w formularzach.

W ramach wniosku należy również złożyć zbilansowany budżet projektu, który spełnia wymów górnej granicy możliwego dofinansowania określonego zgodnie z charakterem projektu, jak określono w punkcie 8.2.  

Agencja zastrzega sobie prawo zażądania od wnioskodawcy dostarczenia dodatkowych informacji.
Wnioskodawca musi prowadzić dystrybucję kinową na terytorium, dla którego wnioskuje o przyznanie wsparcia.

Zwyczajowo wnioski będą uznane za kwalifikujące się jedynie na terytorium, na którym zarejestrowana jest działalność wnioskodawcy.  Wnioski złożone przez wnioskodawców nie posiadających zarejestrowanej działalności w przypadku Wielkiej Brytanii, Holandii, Belgii, Francji, Danii, Finlandii, Norwegii, Szwecji, Austrii, Niemiec, Polski, Włoch, Hiszpanii, Portugalii, Grecji, Rumunii, Bułgarii i Szwajcarii uznane zostaną za nie kwalifikujące się.  

Mogą one zostać uznane za kwalifikujące się na innych terytoriach pod warunkiem przedłożenia pisemnych dowodów prowadzenia działalności dystrybucyjnej na danym terytorium wraz z kopiami stosownych kontraktów i umów. 

Ostatnie zapisy dotyczące terytorium nie dotyczą następujących terytoriów: Belgii i Luksemburga, Szwajcarii i Lichtensteinu, Grecji i Cypru, Wielkiej Brytanii i Irlandii.  
6. KRYTERIA WYKLUCZAJĄCE
Wnioskodawcy muszą zaświadczyć, iż nie dotyczy ich żadna z sytuacji opisanych w Paragrafach 93(1), 94 oraz 96(2)(a) Regulacji Finansowych  mających zastosowanie do budżetów Wspólnoty Europejskiej (Rozporządzenie Rady Nr 1605/2002 z 25/06/02 wraz z późn.zm.), o których mowa poniżej. 

Z uczestnictwa wykluczeni są wnioskodawcy: 

(a) którzy są w stanie upadłości lub są przedmiotem postępowania upadłościowego, likwidacyjnego, sporu prawnego, zawarli ugodę z wierzycielami, zawiesili działalność, są przedmiotem postępowań w powyższych sprawach lub znajdują się w innej analogicznej sytuacji powstałej w wyniku podobnej procedury określonej przepisami lokalnego ustawodawstwa; 

(b)  którzy zostali skazani prawomocnym wyrokiem sądu za przestępstwo dotyczące ich postępowania zawodowego;

(c)  zostali uznani winnymi dopuszczenia się rażącego naruszenia zasad etyki zawodowej, które może być udowodnione dowolnymi środkami przez organ udzielający wsparcia;

(d) którzy nie dopełnili obowiązku uiszczania składek na ubezpieczenie społeczne lub kwot podatków określonych ustawodawstwem państwa, w którym są zarejestrowani lub państwa, w którym ma siedzibę zleceniodawca lub państwa, w którym ma być realizowany projekt;

(e)  którzy zostali skazani prawomocnym wyrokiem sądu za oszustwo, korupcję, przynależność do grupy przestępczej lub jakiekolwiek inne przestępstwo naruszające interesy finansowe Wspólnoty;

(f) na których nałożono karę administracyjną, o której mowa w paragrafie 96(1) Regulacji Finansowych (Rozporządzenie Rady Nr 1605/2002 z 25/06/02, wraz z późn.zm.)
Nie otrzymają wsparcia wnioskodawcy, którzy, w trakcie procedury przyznawania wsparcia, znaleźli się w jeden z sytuacji opisanych poniżej: 

(a) 
są przedmiotem konfliktu interesów, 

(b) 
dopuścili się udzielenia fałszywych informacji wymaganych przez Agencję jako warunku uczestnictwa w danym wezwaniu do składania wniosków, lub nie udzielili ich wcale. 
(c ) w trakcie procedury przyznawania wsparcia w ramach niniejszego wezwania znajdują się w jednej z sytuacji wykluczenia, o których mowa w paragrafie 93(1) Regulacji Finansowych 

oraz którzy  podlegają karze wykluczenia z możliwości podpisania umów oraz otrzymania dofinansowania przez maksymalny okres dziesięciu lat.
Zgodnie z zapisami par. 93 - 96 Regulacji Finansowych, na każdego wnioskodawcę, który udzieli fałszywych informacji lub dopuści się poważnego naruszenia zobowiązań wynikających z wcześniejszych umów lub wezwania do składania wniosków, można nałożyć kary administracyjne i finansowe.  

W celu respektowania w/w kryteriów, wnioskodawca musi podpisać honorowe oświadczenie, iż żadna z sytuacji opisanych w Paragrafach 93 i 94 Regulacji Finansowych ich nie dotyczy.  

7.
KRYTERIA WYBORU
Wnioskodawca musi posiadać stałe i wystarczające źródła finansowania, które pozwolą mu na prowadzenie działań przez cały okres realizacji projektu lub roku, w którym przyznano wsparcie oraz uczestniczyć w jego finansowaniu.  Wnioskodawca musi posiadać kompetencje i kwalifikacje zawodowe wymagane do pomyślnego wdrożenia projektu, którego dotyczy wniosek o wsparcie.  

Wnioskodawca musi do wniosku dołączyć wypełnione oraz podpisane oświadczenie honorowe potwierdzające jest osobowość prawną, możliwości operacyjne oraz zdolności finansowe pozwalające na pomyślną realizację projektu, którego dotyczy wniosek o wsparcie.  

Wnioskodawcy, którzy nie dołączą do wniosku wszystkich wymaganych dokumentów, lub którzy na podstawie przedłożonych dokumentów uznani zostaną za nie spełniających  kryteriów wyboru, zostaną wykluczeni z dalszej procedury oceny.  

7.1    Możliwości operacyjne

Aby umożliwić ocenę możliwości operacyjnych wnioskodawcy musi on dołączyć do wniosku następujące dokumenty: 

· CV prawnego pełnomocnika firmy oraz 

· CV szefa dystrybucji (jeżeli nie jest to ta sama osoba).

7.2    Zdolności finansowe

Aby umożliwić ocenę zdolności finansowych wnioskodawcy musi on dołączyć do wniosku następujące dokumenty: 

· zaudytowane sprawozdania finansowe za ostatnie dwa lata podatkowe w przypadku firm komercyjnych, oraz za ostatni rok finansowy w przypadku organizacji non-profit (bilans oraz rachunek zysków i strat wraz z załącznikami).  Wszystkie dokumenty muszą być zatwierdzone przez niezależnego biegłego rewidenta.

· Formularz dot. Zdolności Finansowych (zobacz punkt IV Formularza Zgłoszeniowego Firmy) wypełniony starannie i w całości, podpisany przez pełnomocnika firmy. Informacje (w liczbach) podane w walucie krajowej powinny być oparte na poświadczonym sprawozdaniu finansowym. Wnioskodawca zaświadcza, że podane liczby są dokładne i możliwe do weryfikacji. Informacje te są wymagane do oceny zdolności finansowej oraz zdolności wnioskodawcy do współfinansowania.

· Formularz Identyfikacji Finansowej (patrz str. 4 Formularza Zgłoszeniowego Firmy) wypełniony przez wnioskodawcę oraz poświadczony bez bank (wymagane są oryginalne podpisy);

Agencja zastrzega sobie prawo do zastosowania w/w kryteriów biorąc pod uwagę porządek prawny obowiązujący w państwach uczestniczących w Programie. 
Weryfikacja zdolności finansowych nie będzie prowadzona w przypadku osób fizycznych otrzymujących stypendia, organów publicznych, organizacji międzynarodowych działających na mocy prawa publicznego.
Jeżeli, na podstawie dostarczonych dokumentów, Agencja uzna zdolności finansowe za niewystarczające, może:

°
Odrzucić wniosek;

°
Zażądać dodatkowych informacji;

°
Zażądać gwarancji (patrz punkt 9.3);

°
Zaproponować umowę wsparcia bez jakiejkolwiek przedpłaty.
W przypadku, gdy wnioskodawcy przyznane zostanie wsparcie mniejsze lub równe kwocie EUR 25,000 weryfikacja zdolności finansowych nie będzie konieczna pod warunkiem, że wnioskodawca podpisze stosowne Oświadczenie Honorowe.  
7.3. Audit 

W przypadku gdy wnioskowana kwota wsparcia w ramach niniejszego wezwania przekracza € 500,000 wnioskodawca zobowiązany będzie dostarczyć raport biegłego rewidenta.. Raport taki potwierdzać będzie sprawozdania finansowe za ostatni 2 lata.
8.
KRYTERIA PRZYZNAWANIA WSPARCIA
8.1    Etap generowania wsparcia

Potencjalne wsparcie zostanie przyznane kwalifikującym się europejskim firmom dystrybucyjnym na podstawie wyników sprzedaży biletów na europejskie filmy nie krajowe dystrybuowane przez wnioskodawcę w roku referencyjnym wskazanym w wezwaniu (tj. roku poprzedzającym publikację wezwania).
Potencjalne wsparcie zostanie wyliczone na podstawie ustalonej stawki za jedno kwalifikujące się wejście płatne.  W przypadku, gdy suma wygenerowanego wsparcia przekroczy kwotę 20 milionów Euro w ramach każdego wezwania, każde potencjalne wsparcie zostanie proporcjonalnie zmniejszone.  
Dofinansowanie będzie miało formę potencjalnego wsparcia ('Wsparcie') dostępnego dla dystrybutorów na dalsze inwestowanie w najnowsze europejskie filmy nie krajowe.

Potencjalne wsparcie zostanie wyliczone w następujący sposób:

· W załączonym formularzu wnioskodawca wykaże całkowitą ilość wejść płatnych na najnowsze europejskie filmy nie krajowe. Za kwalifikujące się uznane będą tylko wejścia płatne w okresie od 1-go stycznia do 31-go grudnia w roku referencyjnym. Wejścia płatne na film, który już uzyskuje wsparcie w ramach programu MEDIA będą również uznane za kwalifikujące się.

· Na podstawie zaświadczenia wnioskodawcy oraz przy współpracy z konsultantami wskazanymi przez państwa członkowskie, całkowita liczba kwalifikujących się wejść płatnych na firmę, terytorium, rok będzie wyliczona zgodnie z poniższą formułą:

· wszystkie wejścia płatne na jeden europejski film nie krajowy będą kwalifikowane tylko do określone limitu wejść na film i terytorium (patrz tabela poniżej);
· limit ten można osiągnąć w ciągu roku lub kilku lat, jednakże w każdym przypadku każde wejście płatne powyżej określonego limitu (tabela poniżej) nie będzie uznane za kwalifikujące się.

	Obszar dystrybucji
	Limit (maks.)
(liczba wejść)

	Niemcy, Hiszpania, Francja, Włochy
	600.000

	Austria, Belgia, Szwajcaria, Holandia, Polska, Wielka Brytania
	200.000

	Republika Czeska, Dania, Finlandia, Grecja, Węgry, Norwegia, Portugalia, Szwecja
	150.000

	Bułgaria, Chorwacja, Cypr, Estonia, Islandia, Irlandia, Łotwa, Lichtenstein, Litwa, Luksemburg, Malta, Rumunia, Słowacja, Słowenia
	32.000


Za kwalifikujące się będą uznane tylko wejścia płatne wykazane przez wnioskodawcę i potwierdzone przez konsultanta krajowego.

· Na stronach internetowych Agencji oraz poprzez biura Media Desk i Anteny do publicznej wiadomości zostaną podane następujące informacje:

· nazwę firmy dystrybucyjnej oraz terytorium na którym działa;

· tytuł(y) rozpowszechnionych europejskich filmów nie krajowych;

· liczba wejść na film(y) w okresie od 01/01 do 31/12 roku referencyjnego;

-    kwotę wygenerowanego automatycznego wsparcia.

Wszystkie inne przedłożone informacje będą traktowane jako poufne.

• Wysokość wygenerowanego potencjalnego wsparcia wyliczona będzie poprzez pomnożenie liczby kwalifikujących się wejść płatnych przez stałą kwotę ustaloną dla każdego wejścia kwalifikującego się zgodnie z poniższą formułą:
	Obszar dystrybucji
	kwota za wejście kwalifikujące się


	
	Filmy pochodzące z Francji i Wielkiej Brytanii 

(w EUR)

	Filmy pochodzące z Niemiec, Hiszpanii i Włoch 

(w EUR)
	Filmy pochodzące z krajów o małej zdolności realizacji produkcji audiowizualnych (w EUR)

	Niemcy, Hiszpania, Francja, Włochy
	0,40 
	0,50 
	0,70 

	Austria, Belgia, Szwajcaria, Holandia, Polska, Wielka Brytania
	0,45 
	0,55 
	0,70 

	Republika Czeska, Dania, Finlandia, Grecja, Węgry, Norwegia, Portugalia, Szwecja
	0,50 
	0,60
	0,70 

	Bułgaria, Chorwacja, Cypr, Estonia, Islandia, Irlandia, Łotwa, Lichtenstein, Litwa, Luksemburg, Malta, Rumunia, Słowacja, Słowenia
	0,55 
	0,65 
	0,70 


Kalkulacja obejmuje 3 różne progi dotyczące liczby wejść, dla których zastosowanie mają różne stawki procentowe.  Proszę zapoznać się z poniższą tabelą.

W ramach pierwszego progu każde wejście (od daty premiery) otrzyma 150% stawki określonej powyżej, każde wejście powyżej pierwszego progu do górnej granicy progu drugiego otrzyma 100% stawki, każde wejście powyżej drugiego progu do górnej granicy progu trzeciego otrzyma 35% stawki. 
	Obszar dystrybucji
	Liczba wejść w ramach każdego progu

	
	Próg 1
	Próg 2
	Próg 3 (maks)

	
	150% 
	100% 
	35% 

	Niemcy, Hiszpania, Francja, Włochy
	75.000
	300.000
	600.000

	Austria, Belgia, Szwajcaria, Holandia, Polska, Wielka Brytania 
	25.000
	100.000
	200.000

	Republika Czeska, Dania, Finlandia, Grecja, Węgry, Norwegia, Portugalia, Szwecja 
	18.000
	75.000
	150.000

	Bułgaria, Chorwacja, Cypr, Estonia, Islandia, Irlandia, Łotwa, Lichtenstein, Litwa, Luksemburg, Malta, Rumunia, Słowacja, Słowenia. 


	4.000
	16.000
	32.000


Kwoty wymienione powyżej mogą ulec zmianie w zależności od dostępnych środków budżetowych.

Jednym z podstawowych celów 'Automatycznego' schematu wsparcia jest wywarcie znaczącego wpływu na marketing filmów europejskich. Dlatego też, jak również w celach usprawnienia procesu, ustalone zostały wymagane minimalne progi sprzedaży.

	OBSZAR DYSTRYBUCJI
	Wymagany próg min. 

(w EUR)

	Niemcy, Hiszpania, Francja, Włochy 
	10 000 

	Austria, Belgia, Szwajcaria, Holandia, Polska, Wielka Brytania 
	5 000

	Republika Czeska, Dania, Finlandia, Grecja, Węgry, Norwegia, Portugalia, Szwecja
	 3 000 

	Bułgaria, Chorwacja, Cypr, Estonia, Islandia, Irlandia, Łotwa, Litwa, Luksemburg, Malta, Rumunia, Słowacja, Słowenia
	1 000 


W przypadku gdy potencjalne wsparcie wygenerowane przez firmę w danym roku nie osiągnie wymaganego progu minimalnego, dofinansowanie nie będzie dostępne. Jednakże kwota ta może zostać przeniesiona i być wykorzystana w roku następnym, jeżeli całkowita kwota wsparcia wygenerowana przez dwa lata jest wyższa niż wymagany próg sprzedaży.

Należy zauważyć, iż w przypadku Lichtensteinu nie określono wymaganego progu minimalnego, gdyż prawa na tym terytorium są zwykle sprzedawane w pakiecie ze Szwajcarią.  Dlatego też wygenerowane wsparcie na tym terytorium dodane zostanie do funduszy wygenerowanych przez Szwajcarię.  

Po wyliczeniu potencjalnego wygenerowanego wsparcia Agencja wyśle do Beneficjenta list informacyjny. W liście wskazana będzie kwota potencjalnego wsparcia oraz kryteria dotyczące reinwestycji, jakie należy spełnić, aby móc skorzystać z przyznanego wsparcia.

8.2    Etap reinwestycji

Potencjalne wygenerowane wsparcie może zostać wykorzystane tylko poprzez projekty reinwestycyjne.

Potencjalne wsparcie może zostać reinwestowane:

(1) w produkcję nowych nie krajowych filmów europejskich (dotyczy filmów nie ukończonych w chwili składania wniosku na reinwestycję).

(2) na zapewnienie Gwarancji Minimalnej Dystrybucji dla nowych nie krajowych filmów europejskich

(3) na pokrycie kosztów dystrybucji, P&A (promocji i reklamy) nowych nie krajowych filmów europejskich
W przypadku modułów (1) i (2) reinwestycji, dystrybutor może kwalifikować się do selektywnego wsparcia na dystrybucję tego samego filmu.

W przypadku, gdy wsparcie automatyczne reinwestowane jest na pokrycie kosztów dystrybucji (3) nie może być one kumulowane z selektywnym wsparciem dla tego samego filmu. Wnioski dotyczące kosztów dystrybucji mogą być składane tylko w ramach jednego schematu.  Drugi wniosek dotyczący tego samego filmu będzie uznany za nie kwalifikujący się, chyba że wnioskodawca zostanie oficjalne powiadomienie, iż jego pierwszy wniosek w ramach innego schematu nie uzyskał pozytywnej oceny.
Reinwestowanie  wsparcia w projekty zakończone (tzn. filmy wypuszczone na rynek) nie jest możliwe.

Terminy składania wniosków reinwestycyjnych określone będą każdorazowo w poszczególnych wezwaniach do składania wniosków.
Należy podkreślić, iż projekty reinwestycyjne będą rozpatrywane przez Agencję dopiero po wysłaniu listu informującego beneficjenta o wysokości potencjalnego wsparcie jakie zostało przez niego wygenerowane. Projekty reinwestycyjne będą rozpatrywane tylko i wyłącznie w ramach wsparcia wygenerowanego przez dystrybutora zgodnie z wyliczeniem i zawiadomieniem Agencji.  Projekty reinwestycyjne muszą uzyskać zgodę Agencji.
W ramach jednego projektu dotyczącego reinwestycji nie jest możliwe łączenie funduszy wygenerowanych w ramach różnych lat referencyjnych oraz w ramach różnych wezwań.  Oznacza to, iż wysokość ostatniego wnioskowanego wsparcia, określona w ramach kolejnych projektów reinwestycyjnych, ograniczona będzie do bieżących funduszy.
Projekty reinwestycyjne, które uzyskają zgodę Agencji będą przedmiotem umowy pomiędzy Benefcjentem a Agencją, w której określone zostaną warunki rządzące przyznanym wsparciem finansowym.
Kwota wsparcia
Wysokość wsparcia jakie może zostać przyznane w ramach danego projektu re inwestycyjnego nie może przekraczać procentowo określonej części kosztów całkowitych poniesionych na projekt, jak określono w tabeli poniżej: 

	Maksymalny procentowy poziom kosztów projektu reinwestycyjnego, który można pokryć w ramach wsparcia 

	
	Kraj pochodzenia filmu, którego dotyczy projekt reinwestycyjny

	
	Francja – Wlk. Brytania
	Niemcy, Włochy, Hiszpania
	Państwo o małych zdolnościach realizacji produkcji

	Moduł 1

(ko-produkcja)
	60 %
	60 %
	60 %

	Moduł 2 (MG) 

Umowa podpisana przed zakończeniem zdjęć do filmu
	60 %
	60 %
	60 %

	Module 2 (MG)

Umowa podpisana po zakończeniu zdjęć do filmu 
	40 %
	50 %
	60 %

	Moduł 3 (Promocja i Reklama) 
	50 %
	50 %
	60 %


Przykład:

	Projekt reinwestycyjny :

Moduł 2 (MG), umowa podpisana przed zakończeniem zdjęć do filmu (kraj pochodzenia: Wlk. Brytania). 

Kwota MG: EUR 600,000
	Maksymalna wysokość kosztów, które można pokryć w ramach wsparcia (60%): EUR 360,000


	Projekt reinwestycyjny: 

Moduł 3 (P&A) 

Kraj pochodzenia filmu: Wlk. Brytania

Budżet dystrybucji (P&A): EUR 60,000
	Maksymalna wysokość kosztów, które można pokryć w ramach wsparcia (50%): EUR 30,000


	Projekt reinwestycyjny :

Moduł 2 (MG)

Data zakończenia zdjęć do filmu – nieistotna. 

Kraj pochodzenia: Irlandia

Kwota MG: EUR 100,000
	Maksymalna wysokość kosztów, które można pokryć w ramach wsparcia (60%): EUR 60,000 


9.
ZAŁOŻENIA FINANSOWE

Dotacje Wspólnoty mają na celu wspieranie projektów, które nie mogłyby zostać zrealizowane bez takiego wsparcia oraz powstają dzięki zasadzie współfinansowania.    Wsparcie Wspólnoty stanowi  dopełnienie środków własnych wnioskodawcy, funduszy uzyskanych na poziomie krajowym, regionalnym lub pozyskanych ze źródeł prywatnych.  

Wybór wniosku nie oznacza zobowiązania do przyznania wsparcia finansowego we wnioskowanej kwocie.  Przyznanie wsparcia nie stanowi uprawnienia do uzyskania dofinansowania w latach następnych.

Wniosek o dofinansowanie musi zawierać szczegółowy wstępny budżet projektu, w których wszystkie kwoty podane są w euro. 
Wnioskodawcy spoza strefy euro muszą do przeliczeń użyć miesięcznych kursów walutowych obowiązujących w dniu składania wniosku. Kursy walutowe dostępne są w biurach Media Desk i Antenach oraz na stronie internetowej Komisj: http://ec.europa.eu/budget/infoeuro.

Budżet załączony do wniosku musi być zbilansowany po stronie kosztów i przychodów oraz jasno wskazywać koszty, które kwalifikują się do uzyskania dofinansowania z budżetu Wspólnoty.
Środki własne zainwestowane w realizację projektu, wskazana w planie finansowym budżetu wstępnego uznane będzie za zabezpieczone i zagwarantowane, a ich wysokość ujęta, jako minimum, w planie finansowym stanowiącym część raportu końcowego.  

Przyznana kwota nie może być wyższa od kwoty wnioskowanej we wniosku.
Wnioskodawca musi wskazać inne źródła finansowania oraz kwoty, które już pozyskał lub o których pozyskanie stara w danym roku finansowym dla tego samego działania. 

Na każde żądanie wnioskodawca zobowiązany będzie dostarczyć wszelkie dokumenty potwierdzające fakt pozyskania dofinansowania. 
Dofinansowanie Agencji nie może być źródłem zysku dla beneficjenta.  Zysk rozumiany jest jako uzyskanie dochodów przewyższających koszty.  Wysokość wsparcia zostanie pomniejszona o kwotę wygenerowanego zysku. 

9.1 Procedura płatności

Po ostatecznym zatwierdzeniu przez Agencję do beneficjenta wysłana zostanie umowa wsparcia (w Euro) określająca warunki oraz poziom przyznanego wsparcia.  
Beneficjent musi podpisać 2 egzemplarze umowy i zwrócić je jak najszybciej do Agencji, która podpiszę umowy jako ostatnia.   
W przypadku, gdy wnioskodawca przedłożył (a Agencja przyjęła) wiele projektów w ramach jednego modułu (gdzie wsparcie przyznane na każdy projekt jest mniejsze lub równe kwocie 25,000 euro) dojdzie do podpisania umowy obejmującej wszystkie projekty, w których określone zostaną wspólne dla wszystkich projektów zasady( okres trwania, budżet oraz okres kwalifikowania kosztów).  Umowa określać będzie kwoty wsparcia dla każdego projektu osobno, wymagane też będzie składanie osobnych raportów z realizacji każdego z nich.
Konto lub sub-konto wskazane przez beneficjenta musi pozwalać na jasną identyfikację funduszy wypłaconych przez Agencję.  W przypadku gdy fundusze przelane na takie konto wygenerują jakiekolwiek odsetki lub inne przychody, zgodnie z prawodawstwem państwa, w którym utrzymywany jest rachunek bankowy, każdy taki zysk lub odsetki zostaną zwrócone Agencji w przypadku, gdy przedpłata wyniosła więcej niż 50,000 EUR.

Standardowo płatności realizowane będą w następujący sposób:

· Przedpłata w wysokości 60% zostanie wypłacona beneficjentowi w ciągu 45 dniu od daty podpisania umowy przez obydwie strony oraz dostarczenia wszelkich wymaganych gwarancji. Przedpłata ma zapewnić beneficjentowi płynność finansową.

· Pozostała część wsparcia zostanie wypłacona po zakończeniu realizacji i wdrożeniu projektu oraz przyjęciu przez Agencję raportów końcowych. Aby Agencja zaakceptowała końcową wypłatę wsparcia beneficjent może po przedłożeniu raportów końcowych być poproszony o przedstawienie dodatkowych wyjaśnień i informacji.  Wysokość wsparcia finansowego zależeć będzie od rzeczywistych kosztów poniesionych przez beneficjenta w okresie kwalifikowania kosztów oraz poziomu dofinansowania uzyskanego z innych źródeł. Gdzie będzie to właściwe, beneficjent będzie musiał zwrócić nadwyżkę wypłaconą w ramach przedpłaty. Końcowa wypłata wsparcia nastąpi w ciągu 45 dni po zatwierdzeniu przez Agencję raportów końcowych przedłożonych wraz z wnioskiem o wypłatę pozostałej części wsparcia.

Każde dofinansowanie z programu MEDIA pozostaje wyłączną własnością beneficjenta i nie powinno być traktowane jako przychód.   Prawo wspólnotowe oraz warunki ogólne określone w umowie wsparcia przedłożonej beneficjentowi jasno stwierdzają, iż wsparcie Wpólnoty (dotacja) ‘może być spożytkowane tylko i wyłącznie przez Beneficjenta wsparcia, i jedynie na pokrycie poniesionych kosztów kwalifikujących się.’
9.2
Zatwierdzenie sprawozdania finansowego oraz rozliczeń
Upoważniony urzędnik odpowiedzialny za wypłatę wsparcia może poprosić o zatwierdzenie sprawozdania finansowego oraz rozliczeń wnioskodawcy przez biegłego rewidenta, lub w przypadku podmiotów publicznych przez kompetentnego, niezależnego urzędnika publicznego.  
W przypadku dotacji dokument taki powinien być dołączony do prośby o wypłatę wsparcia.  Dokument powinien zatwierdzać, zgodnie z metodologią przyjętą przez upoważnionego urzędnika, iż koszty  kwalifikujące się wymienione przez wnioskodawcę w sprawozdaniu finansowym zostały faktycznie poniesione, zostały precyzyjnie zapisane w księgach rachunkowych oraz, iż są to koszty rzeczywiście kwalifikujące się do otrzymania wsparcia.  Poza finansowaniem w formie płatności ryczałtowej lub stawek ryczałtowych, dokument zatwierdzające sprawozdanie finansowe oraz rozliczenia jest bezwzględnie wymagany w przypadku rocznych płatności okresowych  lub płatności zaliczkowych w przypadku wsparcia działania o wartości EUR 750,000 lub więcej w przypadku, gdy skumulowane kwoty ujęte we wnioskach o wypłatę opiewają na kwotę przynajmniej EUR 325,000 a dotacja operacyjna na kwotę równą lub większą niż EUR 100,000.
9.3    Gwarancja

Agencja może, przed jakąkolwiek wypłatą, żądać od beneficjenta dostarczenia gwarancji bankowej w celu zredukowania ryzyka finansowego związanego z wypłatą przedpłaty.

Celem gwarancji jest uzyskanie nieodwołalnego dodatkowego zabezpieczenia od, lub ustanowienie banku lub instytucji finansowej, osoby trzeciej lub innych beneficjentów pierwszymi poręczycielami zobowiązań beneficjenta wsparcia.

Gwarancja finansowa, obowiązkowo w euro, powinna pochodzić od uznanej organizacji finansowej lub banku mających swoją siedzibę w jednym państw członkowskich Unii Europejskiej.  W przypadku beneficjentów pochodzących z państw trzecich, odpowiedzialny urzędnik zatwierdzający może zgodzić się, aby gwarancje dostarczone byty przez bank lub instytucję finansową działającą w takim państwie trzecim jeżeli uzna on, że bank lub instytucja finansowa prezentuje podobny poziom bezpieczeństwa, jak banki lub instytucje finansowe działające w państwach członkowskich.
Gwarancja będzie umarzana w miarę jak przedpłata będzie rozliczana poprzez płatności okresowe zgodnie z warunkami umowy wsparcia.

9.4    Podwójne wsparcie

Projekt, który otrzyma wsparcie nie może uzyskać dla tego samego projektu wsparcia z innych funduszy Wspólnoty (Eurimage tj. wsparcie kina europejskiego przez Radę Europy).
W formularzu wniosku wnioskodawca musi wskazać inne wnioski o wsparcie finansowe, inne niż te złożone w ramach programu MEDIA,  jakie przedłożył lub zamierza przedłożyć Instytucjom Europejskim w ciągu danego roku kalendarzowego, wskazując dla każdego wniosku pozycję budżetu, Program Wspólnoty oraz wnioskowaną kwotę wsparcia. 

9.5
Koszty kwalifikujące się
Za koszty kwalifikujące się uznane będą koszty rzeczywiście poniesione przez beneficjenta, które spełniają następujące kryteria:   

-
muszą być poniesione w trakcie realizacji projektu, jak określono w umowie wsparcia, za wyjątkiem kosztów dotyczących przygotowania końcowych raportów finansowych oraz ich zatwierdzenia przez biegłego rewidenta

- 
muszą być powiązanie z przedmiotem umowy wsparcia oraz jasno wskazane w szacunkowych budżecie projektu

- 
muszą być niezbędne do wdrożenia projektu, którego dotyczy wsparcie

-
muszą być możliwe do zidentyfikowania i zweryfikowania, zarejestrowane w jego księgach handlowych zgodnie z zasadami księgowymi państwa, w którym działa beneficjent oraz zgodnie ze standardami obowiązującymi w organizacji beneficjenta

-
 muszą być zgodne z krajowymi regulacjami finansowymi/podatkowymi oraz tymi dotyczącymi ubezpieczeń społecznych

-
muszą być rozsądne i niezbędne do ukończenia projektu oraz pozostawać w zgodzie z zasadami zdrowego zarządzania finansowego, w szczególności w zakresie efektywności wykorzystania środków

-
 być  bezpośrednio związane z dystrybucją filmu, którego dotyczy projekt
Procedury rachunkowe oraz kontrolne beneficjenta muszą pozwalać na uzgodnienie i rozliczenie kosztów oraz dochodów zadeklarowanych dla projektu, który otrzymał wsparcie, wraz z odnośną ewidencją i księgami firmy.  

9.5.1
Koszty kwalifikujące się w ramach Modułu 1 reinwestycji (koprodukcja)

Zakwalifikowane będą jedynie koszty bezpośrednio związane z inwestycją poniesioną przez dystrybutora na koprodukcję, wymienione w umowie dotyczącej koprodukcji podpisanej z producentem i/lub koproducentem filmu, pod warunkiem iż zostały poniesione w okresie kwalifikowania kosztów.

Wraz z zatwierdzonym raportem finansowym (końcowym) beneficjent musi dostarczyć potwierdzoną kopię wyciągu bankowego wyszczególniającego datę płatności, nazwę rachunku obciążanego oraz przelewane kwoty. 

9.5.2
Koszty kwalifikujące się w ramach Modułu 2 (MG)

Zakwalifikowane będą jedynie koszty Gwarantowanego Minimalnego Poziomu Dystrybucji wymienionego w umowie dystrybucyjnej podpisanej z producentem lub agentem handlowym filmu, pod warunkiem, iż zostały poniesione w okresie kwalifikowania kosztów.

W zwyczaju jest, iż dystrybutorzy nabywają prawa do dystrybucji zbiorowo, na kilka obszarów a Gwarantowane Minimum określanego jest zbiorczo dla wszystkich obszarów, których dotyczy nabycie praw.

Agencja może współfinansować jedynie Minimum Gwarantowane określone dla danego terytorium właściwego dystrybutora. Wysokość kwalifikującego się Gwarantowanego Minimum będzie zatem zredukowana przy użyciu poniższych przeliczników określonych na podstawie zdobytego doświadczenia.  W przypadku wcześniejszego podpisania umowy dotyczących udzielania sublicencji opiewającej na konkretną kwotę może być ona wzięta pod uwagę tzn. rzeczywista kwota umowy zastąpi kwoty wyliczone, zgodnie z przelicznikami, o których mowa w niniejszym paragrafie, pod warunkiem jednakże, iż umowa taka zostanie przedłożona Agencji w stosownym czasie i przez nią zaakceptowana.  
	Obszar
	Podział MG

	Niemcy - Austria
	- Niemcy: 90 %

- Austria: 10 %

	Belgia - Luksemburg
	- Belgia: 97,5 %

- Luksemburg: 2,5 %

	KRAJE BENELUKSU
(Belgia - Holandia -Luksemburg)
	Dla filmów francuskojęzycznych:

- Belgia: 73%

- Luksemburg: 2 %

- Holandia: 25 %

Dla innych filmów :

- Belgia: 48 % (bez Luksemburga: 50%)

- Luksemburg: 2 %

- Holandia: 50 %

	Grecja - Cypr
	- Grecja: 97,5 %

- Cypr: 2,5 %

	Wielka     Brytania    -Irlandia
	- Wielka Brytania: 95 %

- Irlandia: 5 %

	Skandynawia
(Dania - Finlandia -Islandia - Norwegia - Szwecja)


	- Szwecja: 35 %

- Norwegia 30 %

- Dania: 25 %

- Finlandia: 9 % (bez Islandii: 10 %)

- Islandia: 1 %

	Republika   Czeska   -Słowacja
	- Republika Czeska: 80 %

- Słowacja: 20 %

	Estonia – Łotwa - Litwa
	- Estonia: 30 %

- Łotwa: 30 %

- Litwa: 40 %

	Szwajcaria - Lichtenstein
	- Szwajcaria: 99%

- Liechtenstein: 1%


Inne nabycia zbiorowe będą traktowane indywidualnie.

Decyzja Agencji dotycząca odnośnych redukcji będzie ostateczna
9.5.3 Koszty kwalifikujące się w ramach Modułu 3 (Koszty dystrybucji).

Za kwalifikujące się uznane będą, zgodnie z warunkami określonymi powyżej,  jedynie koszty bezpośrednio związane z realizacją projektu i jako takie wprowadzone do ksiąg rachunkowych.  W szczególności, za kwalifikujące się uznane będą poniżej wymienione koszty , pod warunkiem, iż są one zgodne z warunkami określonymi w paragrafie poprzednim:
Koszty reklamy (Grupa 1)

Materiały reklamowe: projekty graficzne, layout i druk plakatów; slajdy i zdjęcia,
produkcja spotów reklamowych dla radia i TV, ulotki, projekt graficzny i layout reklamy
prasowej


Należy wymienić wszystkie inne koszty, które mogą zostać uznane za kwalifikujące się.  

Przestrzeń reklamowa: zamieszczenie zwiastunów, wykupienie miejsc reklamowych
(plakaty, TV, radio, prasa), dystrybucja ulotek/ pocztówek i mailing, inne koszty reklamowe.
Należy wymienić wszystkie inne koszty, które mogą zostać uznane za kwalifikujące się.  

Koszty promocji (Grupa 1)
Materiały promocyjne takie jak dossier prasowe, taśmy beta, pokazy dla prasy, premiery i przyjęcia z okazji prezentacji filmu na danym terytorium; agencja prasowa, rzecznik prasowy, publicysta, koszty PR, organizacja pokazów testowych oraz badania marketingowe, koszty podróży i zakwaterowania reżysera / obsady filmu na danym terytorium dystrybucji w związku z promocją filmu, inne koszty promocji.  

Należy wymienić wszystkie inne koszty, które mogą zostać uznane za kwalifikujące się.  

Koszty kopii i produkcji (Grupa 2)

Koszty be obejmują produkcję oraz obieg kopii filmu/zwiastunów w kinach: internegatyw, powielenie kopii, dubbing i napisy, ubezpieczenie, transport i podatki, utrzymanie kopii, koszty poniesione w związku ze zgodą na rozpowszechnianie.
Koszty kopii cyfrowych filmu (Grupa 2)

Koszty te obejmują produkcję oraz obieg kopii cyfrowych filmu/zwiastunów w kinach: mastering
 i powielenie kopii cyfrowych; dubbing i napisy na kopiach cyfrowych filmu; ubezpieczenie, transport i podatki, koszty utrzymania kopii, koszty poniesione w związku ze zgodą na rozpowszechnianie filmu.

DVD ora Bety Cyfrowe używane do celów promocyjnych należy umieścić w Grupie 2 Koszty Promocji.
Jeżeli, zgodnie z poniższą listą, kwalifikują się koszty związane z obróbką cyfrową, należy wyszczególnić następujące usługi cyfrowe:

· mastery (Digital Source Master (DSM), Master do Dystrybucji Digital Cinema (DCDM), tonowanie kolorów określone dla eksploatacji cyfrowej,.);

· kopie cyfrowe: należy określić o jaki rodzaj kopii chodzi;

· dubbing i napisy

Opłaty od cyfrowych kopii ‘wirtualnych’ uznane będą za kwalifikujące się pod warunkiem, iż pomiędzy wnioskodawcą a kinami nie istnieją żadne bezpośrednie powiązania biznesowe. 

Pozostałe koszty (Grupa 3) 

Koszty audytu 
W ramach realizacji końcowej wypłaty wsparcia Agencja wymaga, aby Beneficjent przedstawił wykaz ostatecznych kosztów projektu. Dokument ten musi być poświadczony przez biegłego rewidenta na podstawie stosownych dokumentów oraz zapisów w księgach rachunkowych Beneficjenta. Dlatego też koszty poświadczenia to jedyne koszty kwalifikujące się, których nie dotyczy okres kwalifikowania.

Pozostałe koszty
 W formularzu zostawiono puste miejsce, w którym należy wymienić pozostałe koszty bezpośrednio związane z projektem, które nie zostały wymienione w formularzu, a który, aby uznać je za kwalifikujące się, należy określić i wyszczególnić w formularzu zgłoszeniowym oraz w raporcie finansowym.  Ponadto, koszty zwykle kojarzone z normalną działalnością firmy nie spełniają warunków kwalifikowania w ramach niniejszej grupy kosztów.  

‘Pozostałe koszty’, o których mowa nie mogą obejmować kosztów, o których mowa w Punkcie 9.6 – Koszty nie kwalifikujące się.  

9.5.4 Kwalifikujące się koszty pośrednie (Koszty ogólne)

Opłata ryczałtowa nie wyższa niż 7% bezpośrednich kosztów dystrybucji na pokrycie ogólnych kosztów administracyjnych związanych z realizacją projektu (wynajem biur, ubezpieczenie, koszty utrzymania, środki łączności, opłaty pocztowe, ogrzewanie, światło, woda, elektryczność, materiały/sprzęt biurowe, wynajem stoisk na targach i festiwalach).

Koszty pośrednie nie mogą obejmować kosztów ujętych w innych częściach budżetu.
Koszty te nie będą uznane za kwalifikujące się jeżeli wnioskodawca otrzymuje wsparcie strukturalne.

9.6.
Koszty nie kwalifikujące się
Następujące koszty uznane będą za nie kwalifikujące się:

- zyski z kapitału;

- długi oraz wszelkie opłaty związane z obsługą długów;

- zabezpieczenia w przypadku straty lub potencjalnych przyszłych zobowiązań;

- należne odsetki;

- nieściągalne długi;

- straty z tytułu wymiany walut;

- podatek VAT, chyba, że beneficjent wykażę iż nie jest w stanie go odzyskać zgodnie ze stosownym ustawodawstwem krajowym
- koszty zadeklarowane przez beneficjenta pokryte z innego projektu lub utworu otrzymującego wsparcie;

- wydatki nadmierne lub lekkomyślne;
- wkłady rzeczowe

- koszty pracownicze 

-  koszty podróży i utrzymania pracowników

- zakup sprzętu
10.
PODWYKONAWCY ORAZ UDZIELANIE ZAMÓWIEŃ PUBLICZNYCH 
Jeżeli realizacja projektu wymaga zatrudnienia podwykonawcy lub podpisania umowy nabycia wnioskodawca, oraz gdzie będzie mieć zastosowanie jego partnerzy,  zobowiązani są uzyskania ofert od potencjalnych kontrahentów oraz wybrać ofertę najbardziej atrakcyjną cenowo, która spełnia wymogi przejrzystości i równego traktowania potencjalnych podwykonawców dbając aby pomiędzy stronami nie wystąpił konflikt interesów. 

11.
PUBLIKACJA
Informacje o wszelkich dotacjach przydzielonych w ciągu danego roku finansowego muszą zostać opublikowane na stronach internetowych Instytucji Europejskich w ciągu pierwszych sześciu miesięcy następnego roku finansowego, po zamknięciu budżetu dla którego zostało przyznane wsparcie. Informacje takie mogę być również opublikowane w innych stosownych publikacjach, na przykład w Dzienniku Urzędowym.

Za zgodą wybranych wnioskodawców (chyba że informacje takie zagrażają ich bezpieczeństwu lub szkodzą ich interesom) Agencja opublikuje ich:

- nazwę i adres, 

- przedmiot wsparcia 

-  wysokość wsparcia.

Wszyscy beneficjenci muszą w czytelny sposób zaznaczyć fakt pozyskania wsparcia Unii Europejskiej we wszystkich reklamach oraz w ramach wszystkich działań prowadzonych w trakcie realizacji projektu, który uzyskał wsparcie. Nazwa oraz logo programu wraz z adnotacją 'przy wsparciu Programu Media Unii Europejskiej' muszą być umieszczone na wszystkich publikacjach, plakatach, afiszach, programach oraz innych materiałach reklamowych wyprodukowanych dla danego projektu.  W przypadku niewywiązania się z powyższego obowiązku wsparcie przyznane danemu beneficjentowi może zostać zmniejszone.  

12.
OCHRONA DANYCH
Wszystkie dane osobowe (takie jak imiona i nazwiska, adresy, CV etc.) będą przetwarzane zgodnie z Rozporządzeniem Nr 45/2001 Parlamentu Europejskiego oraz Rady z 18 grudnia 2000 o ochronie osób fizycznych w związku z przetwarzaniem danych osobowych przez instytucje i organy wspólnotowe i o swobodnym przepływie takich danych.

Wszystkie odpowiedzi na pytania zawarte we wniosku są niezbędne w celu umożliwienia oceny wniosku o wsparcie i będą przetwarzane tylko i wyłącznie przez departament odpowiedzialny za odnośny program przyznawania wsparcia.  Na życzenie wnioskodawcy jego dane osobowe mogą zostać do niego przesłane w celu skorygowania lub uzupełnienia.  W sprawie ochrony danych osobowych należy kontaktować się z Agencją.  Beneficjenci mogą w każdym czasie składać skargi dotyczące przetwarzania danych osobowych do Europejskiego Inspektora Danych Osobowych.  

Wnioskodawców oraz, jeżeli są podmiotami prawnymi, osoby upoważnione do reprezentowania wnioskodawcy, podejmowania decyzji lub sprawujące nad nimi kontrolę informuje się, że jeżeli znajdują się w jednej z sytuacji wymienionych w:

- Decyzji Komisji z 16.12.2008 w sprawie systemu wczesnego ostrzegania (EWS) do użytku urzędników zatwierdzających Komisji oraz agencji wykonawczych (Dziennik Urzędowy L344, 20.12.2008 str. 125) lub

- Rozporządzeniu Komisji z 17.12.2008 w sprawie centralnej bazy danych o wykluczeniach – CED (Dziennik Urzędowy L 344, 20.12.2008 str. 12),

ich dane osobowe (w przypadku osób fizycznych: imię i nazwisko, adres zamieszkania, w przypadku spółek: forma prawna oraz nazwa wraz z wymienieniem osób upoważnionych do reprezentacji, podejmowania decyzji lub sprawujących kontrolę) mogą zostać zarejestrowane w systemie wczesnego ostrzegania (EWS) oraz centralnej bazie danych o wykluczeniach (CED) oraz przekazane osobom i instytucjom wymienionym  w ww. Decyzji i Rozporządzeniu w relacji do przyznania bądź wykonania umowy podpisanej w ramach zamówień publicznych lub umowy o dofinansowaniu lub decyzji.  
13.
PREZENTACJA I SKŁADANIA WNIOSKÓW
Po przyjęciu Rocznego Planu Prac wezwania do składania wniosków będą publikowane w Dzienniku Urzędowym Unii Europejskiej oraz będą dostępne na stronach internetowych programu MEDIA pod adresem: http://ec/europa.eu/media 

Niniejsze wytyczne stałe obowiązują na lata 2011-2013 dla wszystkich projektów reinwestycyjnych złożonych z wykorzystaniem funduszy wygenerowanych w ramach wezwań opublikowanych w tych latach.  

«Automatyczny» system wsparcia podzielony jest na dwa etapy: 
- Generowanie wsparcia: potencjalne wsparcie generowane jest przez dystrybutora kwalifikującego się proporcjonalnie do liczby biletów sprzedanych na europejskie filmy nie krajowe dystrybuowane w roku poprzedzającym, w ramach limitów wyznaczonych dla każdego filmu oraz każdego obszaru dystrybucji.

- Reinwestycja  wsparcia na pokrycie kosztów ko-produkcji, nabycia praw (gwarantowane minimum) lub dystrybucji najnowszych europejskich filmów nie krajowych. 
Podsumowanie poszczególnych etapów: 
	
	Etap 1: GENEROWANIE WSPARCIA
	Etap 2: REINWESTYCJA

	Dystrybutor
	Wniosek dystrybutora dotyczący generowania wsparcia (oświadczenie dotyczące sprzedaży) 
Termin: określony w wezwaniu
	Prezentacja projektów dotyczących re inwestycji
Termin: określony dla każdego modułu w wezwaniu

	Agencja
	Wyliczenie potencjalnego wygenerowanego wsparcia 
Powiadomienie o przyznaniu (nie przyznaniu) dostępnego wsparcia oraz o zasadach reinwestycji 
 
	Przyjęcie / odrzucenie projektu reinwestycji 
Podpisanie umowy pomiędzy Agencją a beneficjentem 

	Wypłata wsparcia
	Nie
	Tak


13.1   Publikacja

Niniejsze wezwania do składania wniosków opublikowane zostało w Dzienniku Oficjalnym Unii Europejskiej oraz dostępne jest na stronach internetowych Programu MEDIA:.

http://ec.europa.eu/media
lub
http://ec.europa.eu/information_society/media/distrib/schemes/auto/index_en.htm 
13.2  Formularze

Wnioski o wsparcie należy przygotować w jednym z oficjalnych języków Unii Europejskiej (najlepiej po angielsku lub francusku) przy użyciu oficjalnych formularzy.  Formularze dostępne są na stronach internetowych pod adresem: http://ec.europa.eu/culture/media/
Należy podkreślić, iż rozpatrywane będą jedyni wnioski wypełnione pismem komputerowym/maszynowym. 

13.3   Procedura składania wniosków

Etap generowania wsparcia
Europejskie firmy dystrybucyjne muszą złożyć wnioski używając do tego celu formularzy opublikowanych na stronach internetowych programu MEDIA, w ramach właściwego wezwania do składania wniosków, oraz dołączyć do nich wszystkie wymagane załączniki.  
Wnioski muszą zawierać (Załącznik 2):

a) formularz 'Firma' - w jednej kopii
b) formularz ‘Film’: oświadczenie dotyczące sprzedaży (w trzech kopiach) + informacja o każdym nie zakwalifikowanym filmie (tylko w jednej kopii)

jak również załączniki określone w formularzach.

Wnioski dotyczące etapu generowania wsparcia należy wysłać w ramach terminów określonych w wezwaniu do składania wniosków. 
Etap re inwestycyjny:

Rozpatrywane będą jedynie wnioski złożone na poprawnych, w całości wypełnionych, opatrzonych datą formularzach, zawierających zbilansowanych budżet, złożone w jednej lub kilku kopiach (jak określono w formularzach) podpisanych   przez osobę upoważnioną przez wnioskodawcę.  
Formularze wniosku są szczególne dla każdego rodzaju reinwestycji:

Moduł 1:
produkcja nowego europejskiego filmu nie krajowego (tzn. nie ukończonego w momencie składania wniosku reinwestycyjnego)

Moduł 2:
Gwarantowane Minimum dla nowych europejskich filmów nie krajowych

Moduł 3:
koszty dystrybucji (kopie/publikacje) nowych europejskich filmów nie krajowych

Formularze wniosków reinwestycyjnych będą publikowane corocznie na stronach internetowych programu MEDIA wraz ze stosownymi wezwaniami do składania wniosków.  Należy je wysłać wraz ze wszystkimi wymaganymi dokumentami.

Projekty reinwestycyjne należy składać w ramach wyznaczonych terminów określonych w wezwaniu (data stempla pocztowego).

Wnioski niekompletne, w których brakuje któregokolwiek z wymaganych dokumentów, przygotowane w innym języku, oraz złożone po wyznaczonym terminie zostaną odrzucone.
Wszystkie wnioski należy przesyłać w ramach wyznaczonych terminów na poniższy adres:
Education, Audiovisual and Culture Executive Agency (EACEA)

Constantin Daskalakis

BOUR  3/66

Avenue du Bourget, 1

B-1140 Brussels

Belgium

(a)  pocztą poleconą (data na stemplu pocztowym), lub 

(b) dostarczyć osobiście na powyższy adres, do godziny 15.00 ostatniego dnia składania wniosków: dowodem złożenia w wyznaczonym czasie będzie podpisane i oznaczone datą potwierdzenie przyjęcia;
(c) pocztą kurierską (data dostarczenia do firmy kurierskiej)
Koperty należy jasno i czytelnie oznaczyć:

MEDIA 2007 - DISTRIBUTION EACEA – AUTOMATIC CINEMA

Po wysłaniu wniosku nie będzie możliwe naniesienie w nim jakichkolwiek poprawek lub zmian.  Jednakże, w przypadku wystąpienia potrzeby wyjaśnienia poszczególnych elementów wniosku, Agencja może skontaktować się w tym celu z wnioskodawcą. 
Zakwalifikowane zostaną jedynie wnioski, które spełnią wszystkie kryteria kwalifikujące. Wnioski odrzucone nie będą brane pod uwagę a wnioskodawcy zostaną poinformowani na piśmie o powodach odrzucenia.  
Wszyscy wnioskodawcy, których wnioski zostały odrzucone będą o tym poinformowania pisemnie.

Wybrane wnioski będą poddane analizie finansowej.  W związku z tym Agencja może poprosić osoby odpowiedzialne za projekt do dostarczenia dodatkowych informacji oraz, jeżeli zajdzie taka potrzeba, gwarancji.

Wnioskodawca musi przedłożyć wszystkie umowy dystrybucyjne, które wiążą się z wnioskiem o przyznanie wsparcia.  Wnioski niekompletne zostaną odrzucone.

Wszelkie informacje przedłożone przez dystrybutora pozostaną poufne.

Żadne z dokumentów przedłożonych przez wnioskodawców nie zostaną im zwrócone po zakończeniu procedury oceny i przyznania wsparcia.
13.4. Regulacje prawne
· Rozporządzenie Rady (EC Euratom) nr  1605/2002 z 25 czerwca 2002 dotyczącego Regulacji Finansowych dotyczących wszystkich budżetów Wspólnoty Europejskiej (Dz.U. L 248, 16.9.2002, str.1 wraz z późn. zm.)
· Rozporządzenie Komisji nr 2342/2002 z 23 grudnia 2002 dotyczące zasad wdrożenia Rozporządzenia Rady nr 1605/2002 dotyczącego Regulacji Finansowych dotyczących wszystkich budżetów Wspólnoty Europejskiej (Dz.U. L 357, 31.12.2002, str.1, wraz z późn.zm.).

· Decyzja nr 1718/2006/EC Parlamentu Europejskiego i Rady z 15 listopada 2006 (Dz.U. L 327, 24/11/2006, str. 12-29) dotyczące wdrożenia programu wsparcia Europejskiego sektora audiowizualnego (MEDIA 2007) 

13.5 Dane kontaktowe
Wszelkie pytania należy kierować do:

P. Chris MILLER
Christopher.Miller@ec.europa.eu
Kontakty krajowe

Dodatkowe informacje, jak również wytyczne i formularze w językach narodowych,  dostępne są w biurach Media Desk oraz Antenach, których wykaz zamieszczono na następującej stronie internetowej:

http://ec.europa.eu/culture/media/programme/distrib/who/index_en.htm
Lista konsultantów krajowych dostępna na stronach internetowych programu MEDIA:

http://ec.europa.eu/culture/media
Załącznik 1 – Etap generowania wsparcia – tabela podsumowująca
	Obszar dystrybucji
	Kwota za każde wejście kwalifikujące się, zgodnie z krajem pochodzenia filmu oraz liczby wejść



	
	Filmy pochodzące z Francji i Wielkiej Brytanii 
	Filmy pochodzące z Niemiec, Hiszpanii i Włoch
	Filmy pochodzące z państw o małych zdolnościach realizacji produkcji 

	Niemcy, Hiszpania, Francja, Włochy


	Do 75.000 wejść
	Od 75.001 do 300.000 wejść
	Od 300.001 do 600.000

wejść
	Do 75.000 wejść
	Od 75.001 do 300.000 wejść
	Od 300.001 do 600.000

wejść
	Do 75.000 wejść
	Od 75.001 do 300.000 wejść
	Od 300.001 do 600.000

wejść

	
	0.60€
	0.40€
	0.14€
	0.75€
	0.50€
	0.18€
	1.05€
	0.70€
	0.25€

	Austria, Belgia, Szwajcaria, Holandia, Polska, Wielka Brytania 
	Do 25.000 wejść
	Od 25.001 do 100.000 wejść
	Od 100.001 do 200.000

wejść
	Do 25.000 wejść
	Od 25.001 do 100.000 wejść
	Od 100.001 do 200.000

wejść
	Do 25.000 wejść
	Od 25.001 do 100.000 wejść
	Od 100.001 do 200.000

wejść

	
	0.68€
	0.45€
	0.16€
	0.83€
	0.55€
	0.19€
	1.05€
	0.70€
	0.25€

	Republika Czeska, Dania,

Finlandia, Grecja, Węgry, Norwegia, Portugalia, Szwecja


	Do 18.000 wejść
	Od 18.001 do 75.000 wejść
	Od 75.001 do 150.000 wejść
	Do 18.000 wejść
	Od 18.001 do 75.000 wejść
	Od 75.001 do 150.000 wejść
	Do 18.000 wejść
	Od 18.001 do 75.000 wejść
	Od 75.001 do 150.000 wejść

	
	0.75€
	0.50€
	0.18€
	0.90€
	0.60€
	0.21€
	1.05€
	0.70€
	0.25€

	Bułgaria, Cypr, Estonia, Islandia, Irlandia, Łotwa, Lichtenstein, Litwa, Luksemburg, Malta, Rumunia, Słowacja, Słowenia
	Do 4.000 wejść
	Od 4.001 do 16.000 wejść
	Od 16.001 do 32.000 wejść
	Do 4.000 wejść
	Od 4.001 do 16.000 wejść
	Od 16.001 do 32.000 wejść
	Do 4.000 wejść
	Od 4.001 do 16.000 wejść
	Od 16.001 do 32.000 wejść

	
	0.83€
	0.55€
	0.19€
	0.98€
	0.65€
	0.23€
	1.05€
	0.70€
	0.25€


� Opublikowanego w Dzienniku Urzędowym Unii Europejskiej z 24 listopada 2006 (OJ L327, str. 12-29)


� Tonowanie kolorów wymagane przy eksploatacji w kinach, kompresja danych, kodowanie, szyfrowanie.
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