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1.
WSTĘP
Niniejsze wezwanie oraz załączone wytyczne (zwane dalej 'Wezwaniem do składania wniosków') oparte jest na Decyzji nr 1718/2006/EC Parlamentu Europejskiego i Rady z 15 listopada 2006 roku dotyczące wdrożenia programu wsparcia Europejskiego sektora audiowizualnego (MEDIA 2007)
.

Całkowity budżet programu MEDIA  na lata 2007-2013 wynosi 754.95 miliona euro.

Za wdrożenie Programu MEDIA oraz podjęcie decyzji odnośnie udzielenia wsparcia z funduszy Unii Europejskiej odpowiedzialna jest Komisja Europejska. Education, Audiovisual and Culture Executive Agency (dalej zwana ‘Agencją’) zarządza programem MEDIA w imieniu i pod kontrolą Komisji Europejskiej. 
Za wdrożenie niniejszego wezwania do składania wniosków odpowiedzialny jest departament programu MEDIA będący częścią Education, Audiovisual and Culture Executive Agency.
Niniejsze wezwanie skierowane jest do organizacji oraz firm europejskich, których działania przyczyniają się do realizacji celów programu MEDIA zgodnie z Decyzją Rady  1718/2006/EC. 
Niniejsze wytyczne objaśniają procedurę składania wniosku celem uzyskania wsparcia finansowego od Wspólnoty Europejskiej.

Wybrani wnioskodawcy podpiszą umowy dostosowane do wielkości oraz ilości przyznanych dotacji.  Umowa skonsolidowana dotyczyć będzie wielu niskich dotacji przyznanych jednego beneficjentowi i terytorium.  Dodatkowo, wszystkie umowy (pojedyncze i skonsolidowane) gdzie wysokość przyznanego wsparcia nie przekracza € 25,000 objęte będą uproszczoną procedurą raportowania finansowego.   

Ww. decyzja obejmuje wsparcie dla międzynarodowej dystrybucji filmów europejskich.
Wdrożenie niniejszego Wezwania uzależnione jest od przyjęcia przez władze budżetowe budżetu Unii Europejskiej na rok 2010
2.
CELE - PRIORYTETY
2.1
Cele programu
Ogólne cele programu obejmują:

a) Ochronę i promocję europejskiej różnorodności kulturowej oraz jej dziedzictwa kinematograficznego i audiowizualnego, ułatwienie szerokiej publiczności dostępu do niego, zachęcanie do wymiany międzykulturowej ;

b) Zwiększenie rozpowszechniania utworów audiowizualnych na terenie Unii Europejskiej oraz poza nią;

c) Podniesienie konkurencyjności europejskiego sektora audiowizualnego w ramach otwartego I konkurencyjnego rynku europejskiego

W sektorze dystrybucji, cele programu obejmują, między innymi, umocnienie europejskiego sektora dystrybucji kinowej poprzez zachęcanie dystrybutorów do inwestowania w ko-produkcję, nabywanie i promocję europejskich kinowych produkcji nie krajowych oraz opracowywanie i wdrażanie skoordynowanych strategii marketingowych.
2.2.   Cele 'Schematu Selektywnego'

Celem programu jest wsparcie międzynarodowej dystrybucji europejskich filmów nie krajowych poprzez zachęcanie dystrybutorów do inwestowania w promocję oraz odpowiednie rozpowszechnianie europejskich filmów nie krajowych. 

Celem programu jest również zachęcenie do rozwoju współpracy pomiędzy sektorami produkcji i dystrybucji filmowej, która przyczyni się do podniesienia konkurencyjności europejskich filmów nie krajowych.  
2.3.    Priorytety niniejszego wezwania do składania wniosków

Niniejsze wezwanie do składania wniosków skierowane jest do firm europejskich, których działania przyczyniają się do realizacji w/w celów, a w szczególności do firm zajmujących się dystrybucją kinową. 

Szczególną uwagą objęty będzie rozwój potencjału państw lub regionów o małych zdolnościach realizacji produkcji audiowizualnej i/lub ograniczonej strefie językowej lub geograficznej.

3. KALENDARZ
Wnioski należy przesłać do Agencji najpóźniej do (dowodem terminowego wysłania będzie data na stemplu pocztowym):

· 1 grudnia 2009
· 1 kwietnia 2010
· 1 lipca 2010
W celu zapoznania się z procedurą składania wniosku proszę odwołać się do punktu 13 niniejszych wytycznych.

Kinowa premiera filmu powinna mieć miejsce najwcześniej w dniu upływania stosownego terminu w ramach, którego złożono wniosek, ale nie później niż 18 miesięcy od dnia złożenia wniosku.  

Okres kwalifikowania kosztów obejmuje sześć (6) miesięcy przed pierwszą premierą filmu (tj. jednym z trzech terminów składania wniosków) oraz dziesięć (10) miesięcy po ostatniej premierze filmu (tj. jednym z trzech terminów składania wniosków plus osiemnaście (18) miesięcy).

Oznacza to:
1-szy termin:  1 grudnia 2009


od 1 czerwca 2009 do 1 kwietnia 2012

2-gi termin:
1 kwietnia 2010

od 1 października 2009 do 1 sierpnia 2012

3-ci termin:
1 lipca 2010


od 1 stycznia 2010 do 1 listopada 2012
Jednakże w przypadku, gdy po podpisaniu umowy oraz rozpoczęciu realizacji projektu beneficjent stwierdzi, że nie będzie w stanie doprowadzić projektu do końca w wyznaczonym okresie, z powodów, których nie mógł przewidzieć i które pozostawały poza jego kontrolą, możliwe jest wydłużenie okresu kwalifikowania o maksymalnie 6 dodatkowych miesięcy od daty ostatniej premiery, pod warunkiem, iż odpowiedni wniosek złożony zostanie 1 miesiąc przed wyznaczonym okresem kwalifikowania oraz pod warunkiem spełnienia warunków określonych w umowie.  
4. BUDŻET
Całkowity budżet dostępny na dofinansowanie projektów w ramach niniejszego wezwania do składania wniosków wyniesie 12.250.000 €, pod warunkiem przyjęcia budżetu Unii Europejskiej na rok 2010.

Około 30% budżetu zostanie przeznaczona na dofinansowanie projektów niskobudżetowych, natomiast 70% na dofinansowanie projektów średniobudżetowych.
Wysokość przyznanego wsparcia zostanie określona w ramach dostępnego budżetu oraz w odniesieniu do kryteriów wyboru i przyznawania wsparcia. W żadnym przypadku wysokość przyznanego wsparcia nie może przekroczyć 50% całkowitych kwalifikujących się kosztów projektu. 
Beneficjent musi zapewnić pozostałą część finansowania projektu.

Wysokość wsparcia przyznana każdemu wnioskodawcy zostanie ustalona na podstawie kosztów oraz charakteru każdego projektu. O ostatecznej wysokości przyznanego wsparcia każdy z beneficjentów poinformowany zostanie w momencie podpisywania umowy.  Wsparcie będzie miało charakter dotacji.

Maksymalna wysokość wsparcia dla każdego dystrybutora i każdego dystrybuowanego filmu wyniesie 150.000 €.

Agencja zastrzega sobie prawo do alokacji jedynie części dostępnego budżetu.

5. KRYTERIA KWALIFIKUJĄCE
Ocenione zostaną jedynie wnioski spełniające poniższe kryteria kwalifikujące.

Wnioski należy składać na stosownych formularzach. 
Wnioski muszą być podpisane przez prawnych pełnomocników wnioskodawcy oraz być przesłane do Agencji w wyznaczonych terminach.  

5.1   Firmy kwalifikujące się

Wezwanie skierowane jest do:

Firm europejskich
Firma, której bezpośrednimi właścicielami lub większościowymi udziałowcami są obywatele Państw Członkowskich Unii Europejskiej lub państw Europejskiego Porozumienia Gospodarczego (lub obywatele innych państw europejskich uczestniczących w programie Media) zarejestrowana w jednym z tych państw.

Dystrybutorów kinowych
Dystrybutor zaangażowany w przedsięwzięcia komercyjne prowadzone w kinach mające na celu zwrócenie uwagi szerszej publiczności na film. Działalność ta powinna stanowić podstawową działalność wnioskodawcy lub oddziału wnioskodawcy.  Za kwalifikujące się mogą być uznane również inne firmy, jeżeli poza spełnianiem kryterium możliwości operacyjnych, określonych w punkcie 7.1 poniżej przedstawi plan dystrybucji obejmujący możliwości techniczne i operacyjne, które umożliwią mu pomyślną realizację projektu, którego dotyczy wniosek o wsparcie.  Działania takie mogą dotyczyć zagadnień technicznych emisji  produkcji audiowizualnych (dubbing i napisy, produkcja kopii, obieg kopii, etc.) jak również działań marketingowych i promocyjnych (produkcja zwiastunów i materiałów reklamowych, wynajem przestrzeni reklamowej, organizacja akcji promocyjnych etc.).

Wsparcie może być również dotyczyć dystrybucji cyfrowej o jakości minimalnej 1,3 k.

Wyłącza to DVD, DVIX, Digital Beta oraz inne, których jakość poniżej 1,3 K nie pozwala na traktowanie ich jako kopii czy nośników filmu przydatnych do projekcji kinowych.

Koszty właściwe dla dystrybucji cyfrowej (master lub inny odpowiednik internegatywu, koszty produkcji kopii) uznane będą za kwalifikujące się.

Dystrybutor może w tym samym czasie uzyskać wsparcie dla dystrybucji cyfrowej i nie cyfrowej.

Dystrybutor kinowy to firma spełniające następująca kryteria:

1.
posiada prawa do dystrybucji kinowej filmu na danym terytorium;

2.
prowadzi dystrybucję kinową filmu na danym terytorium (wyznacza datę premiery;
planuje, kontroluje i przeprowadza kampanię dystrybucyjną i promocyjną);

3.
pokrywa koszty związane z dystrybucją

W przypadku gdy działania dystrybucyjne prowadzone są przez kilka firm, wszelkie kontrakty/umowy pomiędzy tymi firmami muszą być wcześniej przedłożone Agencji. Jako firmę kwalifikującą się Agencja wybierze tą firmę, która spełnia kryteria opisane powyżej.

Do określonych usług (rezerwacja kin, obieg kopii, zbiórka pokwitowań) można wynająć "dystrybutorów wykonawczych", pod warunkiem, iż Agencja zostanie o takim fakcie wcześniej powiadomiona. ''Dystrybutorzy wykonawczy'' nie będą mieć prawa do dofinansowania.

5.1.1   Osobowość prawna
W celu potwierdzenia osobowości prawnej wnioskodawca musi, w przypadku schematu selektywnego i automatycznego raz w roku wypełnić Formularz dla firm.  Wraz z formularzem należy złożyć następujące dokumenty:

· ‘Formularz osobowości prawnej’ należycie wypełniony i podpisany przez prawnego pełnomocnika wnioskodawcy 

· ‘Formularz Identyfikacji Finansowej’ (‘Bankowy formularz identyfikacyjny’) należycie wypełniony, ostemplowany i  podpisany  przez prawnego pełnomocnika wnioskodawcy oraz przedstawiciela banku 
Ww. dokumenty muszą uwzględniać nazwę firmy wnioskodawcy (pełna nazwa), numer KRS, adres siedziby, datę oraz miejsce rejestracji.

· Kopię potwierdzenia rejestracji wnioskodawcy jako podatnika podatku VAT wraz z numerem NIP (NAWET w przypadku państw gdzie numer KRS i NIP są tożsame).  Jeżeli wnioskodawca nie posiada rejestracji VAT we właściwym miejscu Formularza C należy wpisać ‘Nie dotyczy’.

· Kopię dokumentu rejestrowego firmy (KRS) wystawionego przez właściwy urząd oraz statut organizacji (wraz z kopiami ostatnich zmian wprowadzonych w dokumentach rejestrowych lub w składzie udziałowców, dyrektorów, Członków Zarządu lub innych upoważnionych pełnomocników).  

 Jeżeli nazwisko prawnego pełnomocnika nie występuje w dokumentach rejestrowych wymagane jest przedłożenie kopie jego/jej nominacji (na przykład: podpisane sprawozdanie z posiedzenia Zarządu).

Jeżeli osobą uprawnioną do podpisania umowy z Agencją nie jest osoba, o której mowa w poprzednim zdaniu do wniosku należy dołączyć pełnomocnictwo (podpisane przez jedną z wcześniej wymienionych osób) upoważniające tą osobę do podpisywania umów z Agencją w imieniu organizacji.  

Jako że struktura prawna spółki może być różna w poszczególnych państwach, Formularz Osobowości Prawnej załączony do niniejszych wytycznych należy traktować jedynie w kategoriach przykładu. Odpowiednie formularze dostępne są pod adresem: http://europa.eu.int/comm/budget/execution/legal_entities_en.htm. Formularz należy wypełnić w języku ojczystym.

Uwaga: Osoby prywatne, które są płatnikami podatku VAT będą traktowane jako Spółki Prywatne.

5.2   Kraje kwalifikujące się

Kraje uczestniczące

Niniejsze wezwanie do składania wniosków jest skierowane do firm zarejestrowanych w państwach będących członkami Unii Europejskiej oraz w państwach Europejskiego Porozumienia Gospodarczego uczestniczących w programie MEDIA 2007 (Islandia, Lichtenstein i Norwegia), jak również w Szwajcarii i Chorwacji.  
Państwa o małej zdolności realizacji produkcji audiowizualnych

Dla celów niniejszego Wezwania do składania wniosków, następujące państwa traktowane będą jako państwa o małej zdolności realizacji produkcji audiowizualnych: Austria, Belgia, Bułgaria, Chorwacja, Cypr, Republika Czeska, Dania, Estonia, Finlandia, Grecja, Węgry, Irlandia, Islandia, Lichtenstein, Łotwa, Litwa, Luksemburg, Malta, Norwegia, Holandia, Polska, Portugalia, Rumunia, Słowacja, Słowenia, Szwecja i Szwajcaria.
5.3   Filmy kwalifikujące się

Film europejski

Każdy niedawno zrealizowany film fabularny (włączając filmy animowane) lub dokument, o czasie trwania nie krótszym niż 60 min., spełniające następujące warunki:

-
zostały w przeważającej części wyprodukowane przez producenta lub producentów działających w jednym z państw uczestniczących w programie MEDIA 2007. Aby uznać firmę produkcyjną za faktycznego producenta, musi być ona za takiego uważana. Przy ustalaniu faktycznego producenta mogą być brane pod uwagę również inne elementy takie jak kontrola kreatywna, prawa do eksploatacji, udział w zyskach.

oraz

- utwór musi być realizowany przy znacznym udziale profesjonalistów, którzy są obywatelami/rezydentami państw uczestniczących w programie MEDIA 2007.  ‘Znaczący udział’ oznacza, iż projekt otrzyma więcej niż 50% punktów zgodnie z tabelą umieszczoną poniżej (np. uzyskanie 10 lub więcej punktów w przypadku utworów fabularnych lub też największy udział punktów w przypadku gdy liczba całkowita nie przekracza 19 punktów, co ma zwykle miejsce w przypadku filmów dokumentalnych i animowanych, gdzie nie wszystkie osoby wymienione poniżej występują w napisach końcowych): 

	+
	Punkty

	Reżyser
	3

	Autor scenariusza
	3

	Kompozytor
	1

	Aktor 1
	2

	Aktor 2
	2

	Aktor 3
	2

	Dyrektor Artystyczny/Kierownik Produkcji
	1

	Operator zdjęć
	1

	Redaktor tekstu
	1

	Dźwięk
	1

	Lokacja zdjęć
	1

	Laboratorium
	 1

	Total
	19


Ostatnio zrealizowane filmy to takie, których prawa autorskie nie sięgają poza rok 2007.

Filmy zawierające treści reklamowe, pornograficzne lub materiały rasistowskie czy promujące przemoc nie kwalifikują się do uzyskania wsparcia.

Filmy zrealizowane przez dużych producentów z państw nie uczestniczących w programie MEDIA nie mogą ubiegać się o wsparcie.

Krajowe/Niekrajowe filmy europejskie

Filmy europejskie będą uważane za krajowe w tym państwie/obszarze członkowskim uczestniczącym w programie MEDIA, których obywatele/rezydenci mieli największy udział w produkcji tych filmów, zgodnie z punktacją zamieszczoną w w/w tabeli. Filmy takie będą uważane za niekrajowe na wszystkich pozostałych obszarach.

Filmy niskobudżetowe

Filmy, który budżet produkcji nie przekracza 3 milionów euro.

Filmy średnio-budżetowe

Filmy, których budżet produkcji wynosi od 3 do 15 milionów euro.

Filmy, który budżet produkcji przekracza kwotę 15 milionów euro nie mogą ubiegać się o wsparcie w ramach schematu selektywnego.  Mogą natomiast ubiegać się o wsparcie w ramach schematu automatycznego. 

5.4     Kwalifikujące się grupy dystrybutorów
· W przypadku gdy grupa dystrybutorów nie otrzymała jeszcze wsparcia dla zgłoszonego filmu w ramach schematu selektywnego programu MEDIA 

Filmy niskobudżetowe: Za kwalifikujące się uznane będą jedynie wnioski  grup składających się z co najmniej pięciu dystrybutorów europejskich działających w różnych państwach (najlepiej w różnych strefach językowych), które deklarują gotowość dystrybucji jednego lub kilku najnowszych europejskich filmów nie krajowych.

Filmy średnio-budżetowe: Za kwalifikujące się uznane będą jedynie wnioski  grup składających się z co najmniej siedmiu dystrybutorów europejskich działających w różnych państwach (najlepiej w różnych strefach językowych), które deklarują gotowość dystrybucji jednego lub kilku najnowszych europejskich filmów nie krajowych.

Kinowa premiera filmu (z wyłączeniem prapremier lub pokazów specjalnych) powinna mieć miejsce na danych obszarach najwcześniej w dniu, w którym upływa jeden z terminów składania wniosków oraz najpóźniej 18 miesięcy po tej dacie.

	Ostateczny termin składania wniosków
	Premiera filmu nie może mieć miejsca przed:
	Premiera filmu nie może mieć miejsca po:

	1 grudnia 2009
	1 grudnia 2009
	1 czerwca 2011

	1 kwietnia 2010
	1 kwietnia 2010
	1 października 2012

	1 lipca 2010
	1 lipca 2010
	1 stycznia 2013


Każda grupa musi wyznaczyć koordynatora, który odpowiedzialny będzie za złożenie wniosku.
· W przypadku gdy grupa dystrybutorów otrzymała już wsparcie dla danego filmu w ramach schematu selektywnego programu MEDIA:
Jeden lub więcej dystrybutorów może dołączyć do którejś z istniejących grup, które otrzymały już wsparcie na dystrybucję tego samego filmu w ramach programu MEDIA. Wymaganie jest przesłanie przez koordynatora pisemnego potwierdzenia o dołączeniu nowego dystrybutora do grupy.
Kinowa premiera filmu (z wyłączeniem prapremier lub pokazów specjalnych) powinna mieć miejsce na danym obszarze najwcześniej w dniu, w którym upływa jeden z terminów składania wniosków oraz najpóźniej w ciągu 18 miesięcy od tego terminu.
Grupa musi składać się z firm spełniających kryteria kwalifikowania się określone w punkcie 5.1 powyżej.  Każda grupa nie spełniająca tego kryterium może zostać wykluczona z procedury wyboru.

5.5.
 Wnioski kwalifikujące się
Za kwalifikujące się uznane zostaną tylko i wyłącznie wnioski przygotowane na oficjalnych formularzach, wypełnione w całości, podpisane (wymagane są oryginalne podpisy) oraz przesłane w ramach wyznaczonych terminów.

Do wniosku muszą być dołączone dokumenty potwierdzające możliwości operacyjne oraz zdolności finansowe, jak również wszystkie inne dokumenty, o których mowa w formularzach.

W ramach wniosku należy również złożyć zbilansowany budżet projektu, który spełnia wymów górnej granicy możliwego dofinansowania.  

Agencja zastrzega sobie prawo zażądania od wnioskodawcy dostarczenia dodatkowych informacji.

6. KRYTERIA WYKLUCZAJĄCE
Wnioskodawcy muszą zaświadczyć, iż nie dotyczy ich żadna z sytuacji opisanych w Paragrafach 93(1), 94 oraz 96(2)(a) Regulacji Finansowych  mających zastosowanie do budżetów Wspólnoty Europejskiej, o których mowa to: 

Z uczestnictwa wykluczeni są wnioskodawcy: 

(a) którzy są w stanie upadłości lub są przedmiotem postępowania upadłościowego, likwidacyjnego, sporu prawnego, zawarli ugodę z wierzycielami, zawiesili działalność, są przedmiotem postępowań w powyższych sprawach lub znajdują się w innej analogicznej sytuacji powstałej w wyniku podobnej procedury określonej przepisami lokalnego ustawodawstwa; 

(b)  którzy zostali skazani prawomocnym wyrokiem sądu za przestępstwo dotyczące ich postępowania zawodowego;

(c)  zostali uznani winnymi dopuszczenia się rażącego naruszenia zasad etyki zawodowej, które może być udowodnione dowolnymi środkami przez organ udzielający wsparcia;

(d) którzy nie dopełnili obowiązku uiszczania składek na ubezpieczenie społeczne lub kwot podatków określonych ustawodawstwem państwa, w którym są zarejestrowani lub państwa, w którym ma siedzibę zleceniodawca lub państwa, w którym ma być realizowany projekt;

(e)  którzy zostali skazani prawomocnym wyrokiem sądu za oszustwo, korupcję, przynależność do grupy przestępczej lub jakiekolwiek inne przestępstwo naruszające interesy finansowe Wspólnoty;

(f) na których nałożono karę administracyjną, o której mowa w paragrafie 96(1) Regulacji Finansowych.
Nie otrzymają wsparcia wnioskodawcy, którzy, w trakcie procedury przyznawania wsparcia, znaleźli się w jeden z sytuacji opisanych poniżej: 

(a) 
są przedmiotem konfliktu interesów, 

(b) 
dopuścili się udzielenia fałszywych informacji wymaganych przez Agencję jako warunku uczestnictwa w danym wezwaniu do składania wniosków, lub nie udzielili ich wcale. 

( c) W trakcie procedury przyznawania wsparcia w ramach niniejszego wezwania znajdują się w jednej z sytuacji wykluczenia, o których mowa w paragrafie 93(1) Regulacji Finansowych 

oraz nałożono na nich karę wykluczenia z umów oraz możliwości uzyskania dofinansowania z budżetu Unii przez okres dziesięciu lat.   

Zgodnie z zapisami par. 93 - 96 Regulacji Finansowych, na każdego wnioskodawcę, który udzieli fałszywych informacji lub dopuści się poważnego naruszenia zobowiązań wynikających z wcześniejszych umów lub wezwania do składania wniosków, można nałożyć kary administracyjne i finansowe.  

W celu respektowania w/w kryteriów, wnioskodawca musi podpisać honorowe oświadczenie, iż żadna z sytuacji opisanych w Paragrafach 93 i 94 ich nie dotyczy.  

Wzór deklaracji ujęty jest w formularzach wniosku.
7.
KRYTERIA WYBORU
Wnioskodawca musi posiadać stałe i wystarczające źródła finansowania, które pozwolą mu na prowadzenie działań przez cały okres realizacji projektu lub roku, w którym przyznano wsparcie oraz uczestniczyć w jego finansowaniu.  Wnioskodawca musi posiadać kompetencje i kwalifikacje zawodowe wymagane do pomyślnego wdrożenia projektu, którego dotyczy wniosek o wsparcie.  

Wnioskodawca musi do wniosku dołączyć wypełnione oraz podpisane oświadczenie honorowe potwierdzające jest osobowość prawną, możliwości operacyjne oraz zdolności finansowe pozwalające na pomyślną realizację projektu, którego dotyczy wniosek o wsparcie.  

W ramach schematu selektywnego i automatycznego wymagane dokumenty oraz formularze należy składać przynajmniej raz do roku.  Wnioskodawcy, którzy nie dołączą do wniosku wszystkich wymaganych dokumentów, lub którzy na podstawie przedłożonych dokumentów uznani zostaną za nie spełniających  kryteriów wyboru, zostaną wykluczeni z dalszej procedury oceny.  

7.1    Możliwości operacyjne

Aby umożliwić ocenę możliwości operacyjnych wnioskodawcy musi on dołączyć do wniosku następujące dokumenty: 

· CV prawnego pełnomocnika firmy oraz 

· CV szefa dystrybucji (jeżeli nie jest to ta sama osoba).

7.2    Zdolności finansowe

Aby umożliwić ocenę zdolności finansowych wnioskodawcy musi on dołączyć do wniosku następujące dokumenty: 

· zaudytowane sprawozdania finansowe za ostatnie dwa lata podatkowe w przypadku firm komercyjnych, oraz za ostatni rok finansowy w przypadku organizacji non-profit (bilans oraz rachunek zysków i strat wraz z załącznikami).  Wszystkie dokumenty muszą być zatwierdzone przez niezależnego biegłego rewidenta.

· W przypadku nowych firm: zaświadczenie z banku (dokument sporządzony przez bank potwierdzający, że wnioskodawca posiada rachunek bankowy użytkowany zgodnie z przepisami)

· Formularz dot. Zdolności Finansowych (zobacz punkt IV Formularza Zgłoszeniowego Firmy) wypełniony starannie i w całości, podpisany przez pełnomocnika firmy. Informacje (w liczbach) podane w walucie krajowej powinny być oparte na poświadczonym sprawozdaniu finansowym. Wnioskodawca zaświadcza, że podane liczby są dokładne i możliwe do weryfikacji. Informacje te są wymagane do oceny zdolności finansowej oraz zdolności wnioskodawcy do współfinansowania.

· Formularz Identyfikacji Finansowej (patrz str. 4 Formularza Zgłoszeniowego Firmy) wypełniony przez wnioskodawcę oraz poświadczony bez bank (wymagane są oryginalne podpisy);

Agencja zastrzega sobie prawo do zastosowania w/w kryteriów biorąc pod uwagę porządek prawny obowiązujący w państwach uczestniczących w Programie. 
Jeżeli, na podstawie dostarczonych dokumentów, Agencja uzna zdolności finansowe za niewystarczające, może:

°
Odrzucić wniosek;
°
Zażądać dodatkowych informacji;
°
Zażądać gwarancji (patrz punkt 9.3);
°
Zaproponować umowę wsparcia bez jakiejkolwiek przedpłaty.
W przypadku przyznania wsparcia w kwocie mniejszej niż € 25,000 analiza zdolności finansowych nie będzie mieć miejsca, pod warunkiem, że wnioskodawca należycie wypełnił oświadczenie honorowe załączone do formularzy wniosku.  
8.
KRYTERIA PRZYZNAWANIA WSPARCIA
Kryteria przyznawania wsparcia umożliwiają ocenę przedłożonych wniosków zgodnie z ustalonymi celami i priorytetami. 

· W przypadku gdy grupa dystrybutorów nie otrzymała jeszcze wsparcia dla zgłoszonego filmu w ramach schematu selektywnego programu MEDIA:
W ramach dostępnego budżetu dalszej ocenie poddane będą grupy dystrybutorów, które otrzymaj największą liczbę punktów przyznanych zgodnie z poniższymi kryteriami:

Filmy niskobudżetowe (koszty produkcji < 3 miliony euro)

	
	Punkty

	Liczba kwalifikujących się dystrybutorów w grupach (min. 5)



	1 punkt na kwalifikującego się dystrybutora

	Bonus za grupę licząca 10 i więcej dystrybutorów
	      2

	Film wyprodukowany we Francji lub Wielkiej Brytanii
	0

	Film wyprodukowany w Niemczech, Hiszpanii lub Włoszech
	1

	Film wyprodukowany w państwie o małej zdolności realizacji produkcji
	2

	Film wyprodukowany w nowym państwie członkowskim Unii 

(które weszły do Unii w roku 2004 i później)
	3

	Pierwszy lub drugi film danego reżysera
	2

	Film dokumentalny
	2

	Film animowany
	1

	Film dla dzieci
	1

	Koordynatorem grupy jest agent handlowy/producent filmu (+1 jeżeli agent pochodzi z innego państwa niż film)
	1


Filmy średnio-budżetowe (koszty produkcji: 3 – 5 milionów euro)
	
	Punkty

	Liczba kwalifikujących się dystrybutorów w grupach (min. 7)



	1 punkt na kwalifikującego się dystrybutora

	Film z budżetem produkcji 3 -5 milionów euro
	      1

	Film z budżetem produkcji 5 – 15 milionów euro
	0

	Film wyprodukowany we Francji lub Wielkiej Brytanii
	0

	Film wyprodukowany w Niemczech, Hiszpanii lub Włoszech
	1

	Film wyprodukowany w państwie o małej zdolności realizacji produkcji
	2

	 Film wyprodukowany w nowym państwie członkowskim Unii 

(które weszły do Unii w roku 2004 i później)
	3

	Pierwszy lub drugi film danego reżysera
	2

	Film dokumentalny
	2

	Film animowany
	1

	Film dla dzieci
	1

	Koordynatorem grupy jest agent handlowy/producent filmu (+1 jeżeli agent pochodzi z innego państwa niż film)
	1


Szczególna uwaga będzie skierowana na stałe grupy dystrybutorów, które posiadają prawa do dystrybucji i które składają wnioski o wsparcie na kilku obszarach w tym samym czasie. W celu nagrodzenia oraz promocji takiego rodzaju współpracy, grupom takim zostaną przyznane dodatkowe dwa punkty.

W przypadku wyboru grupa taka może otrzymać wyższy procent wsparcia (w ramach 50% limitu oraz wnioskowanej kwoty) ze względu na wyższe koszty poniesione na wspólne działania i koordynację.  Firmy mające filie na innych obszarach niż firma macierzysta nie będą uznane za grupy stałe w rozumieniu niniejszego wezwania do składania wniosków.

· W przypadku gdy grupa dystrybutorów otrzymała już wsparcie dla danego filmu w ramach schematu selektywnego programu MEDIA:
W ramach 15% budżetu dostępnego w każdej sesji Agencja 'automatycznie' wybierze te projekty pod warunkiem, że spełniają one warunki określone w częściach 5, 6 i 7 niniejszego wezwania.

9.
ZAŁOŻENIA FINANSOWE

Dotacje Wspólnoty mają na celu wspieranie realizacji projektów, które powstają dzięki zasadzie współfinansowania.  Wsparcie Wspólnoty stanowi  dopełnienie środków własnych wnioskodawcy, funduszy uzyskanych na poziomie krajowym, regionalnym lub pozyskanych ze źródeł prywatnych.  

Wybór wniosku nie oznacza zobowiązania do przyznania wsparcia finansowego we wnioskowanej kwocie. W żadnym wypadku kwota przyznanego wsparcia nie może przekroczyć wnioskowanej kwoty.  Przyznanie wsparcia nie stanowi uprawnienia do uzyskania dofinansowania w latach następnych.

. 

Wniosek o dofinansowanie musi zawierać szczegółowy wstępny budżet projektu, w których wszystkie kwoty podane są w euro. Wnioskodawcy pochodzący z państw spoza strefy euro powinni do przeliczeń użyć kursów walutowych  opublikowanych w Dzienniku Urzędowym Wspólnoty Europejskiej, Seria C, na początku miesiąca, w którym składany jest wniosek, które dostępne są w biurach Media Desk i Antenach oraz na stronie internetowej Wspólnoty:http://ec.europa.eu/budget/infoeuro.

Budżet załączony do wniosku musi być zbilansowany po stronie kosztów i przychodów oraz jasno wskazywać koszty, które kwalifikują się do uzyskania dofinansowania z budżetu Wspólnoty.
 Środki własne zainwestowane w realizację projektu, wskazana w planie finansowym budżetu wstępnego uznane będzie za zabezpieczone i zagwarantowane, a ich wysokość ujęta, jako minimum, w planie finansowym stanowiącym część raportu końcowego.  

Wnioskodawca musi wskazać inne źródła finansowania oraz kwoty, które już pozyskał lub o których pozyskanie stara w danym roku finansowym dla tego samego działania. 
Wnioskodawca powinien dołączyć do wniosku wszelkie dokumenty potwierdzające fakt pozyskania dofinansowania w drodze wkładów własnych lub dofinansowania pozyskanego od stron trzecich. Wnioskodawca musi uzyskać zobowiązanie od każdej z organizacji dofinansowującej o wniesieniu dofinansowania w kwocie deklarowanej we wniosku.  

Dofinansowanie Wspólnoty nie może być źródłem zysku dla beneficjenta.  Zysk rozumiany jest jako uzyskanie dochodów przewyższających koszty.  Wysokość wsparcia zostanie pomniejszona o kwotę wygenerowanego zysku. 

9.1 Procedura płatności

Po wyborze projektu, pomiędzy Agencją a beneficjentem podpisana zostanie umowa finansowa (w Euro) określająca warunki oraz poziom dofinansowania przyznanego przez Agencję. Oryginały umowy muszą być podpisane przez beneficjenta i zwrócone do Agencji, która podpisze umowę w ostatniej kolejności.

Konto lub sub-konto wskazane przez beneficjenta musi pozwalać na jasną identyfikację funduszy wypłaconych przez Agencję.  W przypadku gdy fundusze przelane na takie konto wygenerują jakiekolwiek odsetki lub inne przychody, zgodnie z prawodawstwem państwa, w którym utrzymywany jest rachunek bankowy, każdy taki zysk lub odsetki zostaną zwrócone Agencji w przypadku, gdy przedpłata wyniosła więcej niż 50,000 EUR.

Standardowo płatności realizowane będą w następujący sposób:

· Przedpłata w wysokości 60% zostanie wypłacona beneficjentowi w ciągu 45 dniu od daty podpisania umowy przez obydwie strony oraz dostarczenia wszelkich wymaganych gwarancji. Przedpłata ma zapewnić płynność finansową beneficjentowi.

· Pozostała część wsparcia zostanie wypłacona po zakończeniu realizacji i wdrożeniu projektu oraz przyjęciu przez Agencję raportów końcowych. Aby Agencja zaakceptowała końcową wypłatę wsparcia beneficjent może po przedłożeniu raportów końcowych być poproszony o przedstawienie dodatkowych wyjaśnień i informacji.  Wysokość wsparcia finansowego zależeć będzie od rzeczywistych kosztów poniesionych przez beneficjenta w okresie kwalifikowania kosztów oraz poziomu dofinansowania uzyskanego z innych źródeł.   Ostateczna kwota przyznanego wsparcia nie może przekroczyć 50% wszystkich rzeczywiście poniesionych kosztów kwalifikujących się, zatwierdzonych przez Agencję.  Gdzie będzie to właściwe, beneficjent będzie musiał zwrócić nadwyżkę wypłaconą w ramach przedpłaty. Końcowa wypłata wsparcia nastąpi w ciągu 45 dni po zatwierdzeniu przez Agencję raportów końcowych przedłożonych wraz z wnioskiem o wypłatę pozostałej części wsparcia.

Końcowa wysokość wsparcia określona będzie na podstawie raportów końcowych zatwierdzonych przez niezależnego biegłego rewidenta. 
Niskie dotacje & konsolidacja
Wszystkie dotacje przyznane na film i terytorium, których kwota nie przekracza € 25,000 uznane będą za niskie dotacje.

W ramach uproszczenia oraz wprowadzenia zmian do procedury podpisywania Umów Wsparcia, beneficjentom, którym przyznano wiele niskich dotacji, proponuje się podpisanie jednej skonsolidowanej umowy.  Umowa taka obejmować będzie niskie dotacje przyznane jednemu beneficjentowi w ramach jednego terminu składania wniosków oraz jednego terytorium.  Lista projektów, którym przyznano wsparcie dołączona będzie do umowy wsparcia (załącznik I).  Żadne zmiany do listy nie będą możliwe.  W przypadku, gdyby film nie został wprowadzony na rynek, wysokość wsparcia zostanie odpowiednio zmniejszona.  
Dodatkowo, wszystkie umowy (pojedyncze lub skonsolidowane) dotyczące niskich dotacji objęte będą uproszczoną procedurą raportowania finansowego tj. podsumowywane będą jedynie kategorie i pod-kategorie kosztów.  Do raportów dołączyć należy krótki raport techniczny dotyczący szczegółow kampanii prowadzonej dla filmu na danym terytorium.

9.2
Zatwierdzenie sprawozdania finansowego oraz rozliczeń
Upoważniony urzędnik odpowiedzialny za wypłatę wsparcia może poprosić o zatwierdzenie sprawozdania finansowego oraz rozliczeń wnioskodawcy przez biegłego rewidenta, lub w przypadku podmiotów publicznych przez kompetentnego, niezależnego urzędnika publicznego.  
W przypadku dofinansowania działania lub wsparcia strukturalnego dokument taki powinien być dołączony do prośby o wypłatę wsparcia.  Dokument powinien zatwierdzać, zgodnie z metodologią przyjętą przez upoważnionego urzędnika, iż koszty  kwalifikujące się wymienione przez wnioskodawcę w sprawozdaniu finansowym zostały faktycznie poniesione, zostały precyzyjnie zapisane w księgach rachunkowych oraz, iż są to koszty rzeczywiście kwalifikujące się do otrzymania wsparcia.  Poza finansowaniem w formie płatności ryczałtowej lub stawek ryczałtowych, dokument zatwierdzające sprawozdanie finansowe oraz rozliczenia jest bezwzględnie wymagany w przypadku rocznych płatności okresowych  lub płatności zaliczkowych w przypadku wsparcia działania o wartości EUR 750,000 lub więcej bądź też w przypadku, jeżeli skumulowane kwoty ujęte we wnioskach o wypłatę opiewają na kwotę przynajmniej EUR 325,000. 

9.3    Gwarancja

Agencja może, przed jakąkolwiek wypłatą, żądać od beneficjenta dostarczenia gwarancji bankowej w celu zredukowania ryzyka finansowego związanego z wypłatą przedpłaty.

Celem gwarancji jest uzyskanie nieodwołalnego dodatkowego zabezpieczenia od, lub ustanowienie banku lub instytucji finansowej pierwszym poręczycielem zobowiązań beneficjenta wsparcia.

Gwarancja finansowa, obowiązkowo w euro, powinna pochodzić od uznanej organizacji finansowej lub banku mających swoją siedzibę w jednym państw członkowskich Unii Europejskiej.  W przypadku beneficjentów pochodzących z państw trzecich, odpowiedzialny urzędnik zatwierdzający może zgodzić się, aby gwarancje dostarczone byty przez bank lub instytucję finansową działającą w takim państwie trzecim jeżeli uzna on, że bank lub instytucja finansowa prezentuje podobny poziom bezpieczeństwa, jak banki lub instytucje finansowe działające w państwach członkowskich.
Gwarancja będzie umarzana w miarę jak przedpłata będzie rozliczana poprzez płatności okresowe zgodnie z warunkami umowy wsparcia.

9.4    Podwójne wsparcie

Projekt, który otrzyma wsparcie nie może uzyskać dla tego samego projektu wsparcia z innych funduszy Wspólnoty (Eurimages tzn. wsparcie kina europejskiego przez Radę Europy).
W formularzu wniosku wnioskodawca musi wskazać inne wnioski o wsparcie finansowe jakie przedłożył lub przedłoży Instytucjom Europejskim w ciągu danego roku kalendarzowego, wskazując dla każdego wniosku odnośny Program Wspólnoty oraz wnioskowaną kwotę wsparcia. 

9.5
Koszty kwalifikujące się
Za koszty kwalifikujące się uznane będą koszty rzeczywiście poniesione przez beneficjenta, które spełniają następujące kryteria:   

-
muszą być poniesione w trakcie realizacji projektu, jak określono w umowie wsparcia, za wyjątkiem kosztów dotyczących przygotowania końcowych raportów finansowych oraz ich zatwierdzenia przez biegłego rewidenta

- 
muszą być powiązanie z przedmiotem umowy wsparcia oraz jasno wskazane w szacunkowych budżecie projektu

- 
muszą być niezbędne do wdrożenia projektu, którego dotyczy wsparcie

-
muszą być możliwe do zidentyfikowania i zweryfikowania, zarejestrowane w jego księgach handlowych zgodnie z zasadami księgowymi państwa, w którym działa beneficjent oraz zgodnie ze standardami obowiązującymi w organizacji beneficjenta

-
 muszą być zgodne z krajowymi regulacjami finansowymi/podatkowymi oraz tymi dotyczącymi ubezpieczeń społecznych

-
muszą być rozsądne i niezbędne do ukończenia projektu oraz pozostawać w zgodzie z zasadami zdrowego zarządzania finansowego, w szczególności w zakresie efektywności wykorzystania środków

Procedury rachunkowe oraz kontrolne beneficjenta muszą pozwalać na uzgodnienie i rozliczenie kosztów oraz dochodów zadeklarowanych dla projektu, który otrzymał wsparcie, wraz z odnośną ewidencją i księgami firmy.  

9.5.1 Kwalifikujące się koszty bezpośrednie

Za kwalifikujące się koszty bezpośrednie uważa się te koszty, które, zgodnie z warunkami określonymi powyżej, są możliwe do zidentyfikowania jako koszty bezpośrednio związane z realizacją projektu i w związku z tym mogą być bezpośrednio do niego przypisane.  W szczególności za kwalifikujące się uznane będą następujące koszty bezpośrednie, pod warunkiem, iż spełniają one kryterium określone w poprzednim paragrafie: 

Koszty reklamy i promocji (Część 1)

Materiały reklamowe: projekty graficzne, layout i druk plakatów; slajdy i zdjęcia,
produkcja spotów reklamowych dla radia i TV, ulotki, projekt graficzny i layout reklamy
prasowej


Przestrzeń reklamowa: wykup miejsc reklamowych (plakaty, TV, radio, prasa), dystrybucja materiałów promocyjnych (zwiastuny, ulotki, mailing…) oraz inne koszty reklamowe.

Dla lepszego zrozumienia strategii dystrybucji proszę wymienić wszystkie inne koszty.   
Materiały promocyjne takie jak dossier prasowe, taśmy beta, pokazy dla prasy, premiery i przyjęcia z okazji prezentacji filmu na danym terytorium; agencja prasowa, rzecznik prasowy, publicysta, koszty PR, organizacja pokazów testowych oraz badania marketingowe, koszty podróży i zakwaterowania reżysera / obsady filmu na danym terytorium dystrybucji w związku z promocją filmu, inne koszty promocji.  
Należy wymienić wszystkie inne koszty, które mogą zostać uznane za kwalifikujące się.  
Koszty kopii i produkcji (Część 2)

Koszty be obejmują produkcję oraz obieg kopii filmu/zwiastunów w kinach: internegatyw, powielenie kopii, dubbing i napisy, ubezpieczenie, transport i podatki, konserwacja kopii, koszty poniesione w związku ze zgodą na rozpowszechnianie.
Należy wymienić wszystkie inne koszty, które mogą zostać uznane za kwalifikujące się.  
Koszty kopii cyfrowych filmu (Część 2)

Koszty te obejmują produkcję oraz obieg kopii cyfrowych filmu/zwiastunów w kinach: mastering
 i powielenie kopii cyfrowych; dubbing i napisy na kopiach cyfrowych filmu/zwiastunów; ubezpieczenie, transport i podatki, koszty konserwacji kopii, koszty poniesione w związku ze zgodą na rozpowszechnianie.

DVD ora Bety Cyfrowe używane do celów promocyjnych należy umieścić w części 1 Koszty Reklamy i Promocji.
Jeżeli, zgodnie z poniższą listą, kwalifikują się koszty związane z obróbką cyfrową, należy wyszczególnić następujące usługi cyfrowe:

· mastery (Digital Source Master (DSM), Master do Dystrybucji Digital Cinema (DCDM), tonowanie kolorów określone dla eksploatacji cyfrowej,.);

· kopie cyfrowe: należy określić o jaki rodzaj kopii chodzi;

· dubbing i napisy

Należy wymienić wszystkie inne koszty, które mogą zostać uznane za kwalifikujące się.  
Pozostałe koszty (Część 3) 

Koszty audytu 
W ramach realizacji końcowej wypłaty wsparcia Agencja wymaga, aby Beneficjent przedstawił wykaz ostatecznych kosztów projektu. Dokument ten musi być poświadczony przez biegłego rewidenta na podstawie stosownych dokumentów oraz zapisów w księgach rachunkowych beneficjenta.   Koszty z tym związane są jedynymi kosztami kwalifikującymi się jakie wnioskodawca może ponieść po okresie kwalifikowania.  
Pozostałe koszty 
W formularzu zostawiono puste miejsce, w którym należy wymienić pozostałe koszty takie jak cenzura, agencja blokingowa i billingowa, oraz koszty bezpośrednio związane z projektem, które nie zostały wymienione w formularzu, a które muszą być określone i wyszczególnione w formularzu zgłoszeniowym i/lub raporcie finansowym, aby uznać je za kwalifikujące się.  Koszty zwykle kojarzone z normalną działalnością firmy nie spełniają warunków uczestnictwa w tej grupie kosztów.  
Koszty takie nie mogą obejmować kosztów, o których mowa w punkcie 9.6 powyżej.

9.5.2 Koszty pośrednie (Koszty ogólne)

Opłata ryczałtowa nie wyższa niż 7% bezpośrednich kosztów dystrybucji spełniających warunki uczestnictwa na pokrycie ogólnych kosztów administracyjnych związanych z realizacją projektu (wynajem biur, ubezpieczenie, koszty utrzymania, środki łączności, opłaty pocztowe, ogrzewanie, światło, woda, elektryczność, materiały/sprzęt biurowe, wynajem stoisk na targach i festiwalach).

Koszty te nie będą uznane za kwalifikujące się jeżeli wnioskodawca otrzymuje wsparcie strukturalne.
Koszty pośrednie nie mogą obejmować kosztów ujętych w innych częściach budżetu.

9.6.
Koszty nie kwalifikujące się
Następujące koszty uznane będą za nie kwalifikujące się:

- zyski z kapitału;

- długi oraz wszelkie opłaty związane z obsługą długów;

- zabezpieczenia w przypadku straty lub potencjalnych przyszłych zobowiązań;

- należne odsetki;

- nieściągalne długi;

- straty z tytułu wymiany walut;

- podatek VAT, chyba, że beneficjent wykażę iż nie jest w stanie go odzyskać;

- koszty zadeklarowane przez beneficjenta pokryte z innego projektu lub utworu otrzymującego wsparcie;

- wydatki nadmierne lub lekkomyślne;
Koszty personelu nie będą uznane za kwalifikujące się.
10.
PODWYKONAWCY ORAZ UDZIELANIE ZAMÓWIEŃ PUBLICZNYCH 
Nie dotyczy.
Jeżeli realizacja projektu wymaga zatrudnienia podwykonawcy lub podpisania umowy nabycia wnioskodawca, oraz gdzie będzie mieć zastosowanie jego partnerzy,  zobowiązani są uzyskania ofert od potencjalnych kontrahentów oraz wybrać ofertę najbardziej atrakcyjną cenowo, która spełnia wymogi przejrzystości i równego traktowania potencjalnych podwykonawców dbając aby pomiędzy stronami nie wystąpił konflikt interesów. 

11.
PUBLIKACJA
Informacje o wszelkich dotacjach przydzielonych w ciągu danego roku finansowego muszą zostać opublikowane na stronach internetowych Instytucji Europejskich w ciągu pierwszych sześciu miesięcy następnego roku finansowego, po zakończeniu audytu budżetu dla którego zostało przyznane wsparcie. Informacje takie mogę być również opublikowane w innych stosownych publikacjach, na przykład w Dzienniku Urzędowym.

Za zgodą wybranych wnioskodawców (chyba że informacje takie zagrażają ich bezpieczeństwu lub szkodzą ich interesom) Agencja opublikuje ich:

- nazwę i adres, 
- przedmiot wsparcia 

-  wysokość wsparcia.

Wszyscy beneficjenci muszą w czytelny sposób zaznaczyć fakt pozyskania wsparcia Unii Europejskiej we wszystkich reklamach oraz w ramach wszystkich działań prowadzonych w trakcie realizacji projektu, który uzyskał wsparcie. Nazwa oraz logo programu wraz z adnotacją 'przy wsparciu Programu Media Unii Europejskiej' muszą być umieszczone na wszystkich publikacjach, plakatach, afiszach, programach oraz innych materiałach reklamowych wyprodukowanych dla danego projektu.  W przypadku niewywiązania się z powyższego obowiązku wsparcie przyznane danemu beneficjentowi może zostać zmniejszone.  
Wsparcie pozostaje wyłączną własnością beneficjenta.  Prawo wspólnotowe oraz warunki ogólne umowy podpisanej z dystrybutorem jasno określają, iż wsparcie Wspólnoty ‘może być spożytkowane tylko i wyłącznie przez Beneficjenta wsparcia, i jedynie na pokrycie poniesionych kosztów kwalifikujących się.’
12.
OCHRONA DANYCH
Wszystkie dane osobowe (takie jak imiona i nazwiska, adresy, CV etc.) będą przetwarzane zgodnie z Rozporządzeniem Nr 45/2001 Parlamentu Europejskiego oraz Rady z 18 grudnia 2000 o ochronie osób fizycznych w związku z przetwarzaniem danych osobowych przez instytucje i organy wspólnotowe i o swobodnym przepływie takich danych.
Wszystkie odpowiedzi na pytania zawarte we wniosku są niezbędne w celu umożliwienia oceny wniosku o wsparcie i będą przetwarzane tylko i wyłącznie przez departament odpowiedzialny za odnośny program przyznawania wsparcia.  Na życzenie wnioskodawcy jego dane osobowe mogą zostać do niego przesłane w celu skorygowania lub uzupełnienia.  W sprawie ochrony danych osobowych należy kontaktować się z Agencją.  Beneficjenci mogą w każdym czasie składać skargi dotyczące przetwarzania danych osobowych do Europejskiego Inspektora Danych Osobowych.  

Wnioskodawców oraz, jeżeli są podmiotami prawnymi, osoby upoważnione do reprezentowania wnioskodawcy, podejmowania decyzji lub sprawujące nad nimi kontrolę informuje się, że jeżeli znajdują się w jednej z sytuacji wymienionych w:

- Decyzji Komisji z 16.12.2008 w sprawie systemu wczesnego ostrzegania (EWS) do użytku urzędników zatwierdzających Komisji oraz agencji wykonawczych (Dziennik Urzędowy L344, 20.12.2008 str. 125) lub

- Rozporządzeniu Komisji z 17.12.2008 w sprawie centralnej bazy danych o wykluczeniach – CED (Dziennik Urzędowy L 344, 20.12.2008 str. 12),

ich dane osobowe (w przypadku osób fizycznych: imię i nazwisko, adres zamieszkania, w przypadku spółek: forma prawna oraz nazwa wraz z wymienieniem osób upoważnionych do reprezentacji, podejmowania decyzji lub sprawujących kontrolę) mogą zostać zarejestrowane w systemie wczesnego ostrzegania (EWS) oraz centralnej bazie danych o wykluczeniach (CED) oraz przekazane osobom i instytucjom wymienionym  w ww. Decyzji i Rozporządzeniu w relacji do przyznania bądź wykonania umowy podpisanej w ramach zamówień publicznych lub umowy o dofinansowaniu lub decyzji.  

13.
PREZENTACJA I SKŁADANIA WNIOSKÓW
W niniejszym punkcie opisana zostanie procedura składania wniosków oraz prezentacji projektów re inwestycji.

Czas trwania niniejszego Wezwania
Niniejsze wytyczne obowiązują przez cały rok 2010. 
Termin składania wniosków
Wnioskodawcy mogą składać swoje wnioski w którymkolwiek z wymienionych terminów. Agencja rozpatrzy wszystkie kompletne wnioski wysłane przed wyznaczonymi datami końcowymi określonymi poniżej. Wyniki standardowo znane będą w ciągu 16 tygodni od danego terminu.

Ostateczne terminy składania wniosków:

· 1 grudnia 2009
· kwietnia 2010
· 1 lipca 2010
13.1   Publikacja

Niniejsze wezwania do składania wniosków opublikowane zostało w Dzienniku Oficjalnym Unii Europejskiej oraz dostępne jest na stronach internetowych Programu MEDIA: http://ec.europa.eu/media
13.2  Formularze

Grupy dystrybutorów europejskich, które chciałyby uzyskać dofinansowanie w ramach wezwania opisanego powyżej, powinni złożyć wnioski na załączonych formularzach wraz z wymaganymi załącznikami.

Wnioski muszą zawierać (wraz z załącznikami):

a) Formularz  'Dystrybutor'  (wypełniony  i  podpisany  przez  każdego  prawnego pełnomocnika)

b) Formularz 'Film/Grupa' (wypełniony i podpisany przez koordynatora grupy)

c) Formularz 'Firma 2010' powinien być wypełniony przez dystrybutora TYLKO raz rocznie oraz w przypadku zaistnienia zmian
Wszystkie formularze dostępne są na stronach internetowych, o których mowa w punkcie 13.1 powyżej.
13.3 Procedura składania wniosków

Wnioski o wsparcie należy przygotować w jednym z oficjalnych języków Unii Europejskiej (najlepiej po angielsku lub francusku) na oficjalnych formularzach.  Wnioski muszą być wypełnione w całości, opatrzone datą, obejmować zbilansowany budżet (przychody/koszty); orazbyć podpisane przez osobę upoważnioną przez wnioskodawcę.  

Wnioski niekompletne, w których brakuje któregokolwiek z wymaganych dokumentów, oraz złożone po wyznaczonym terminie zostaną odrzucone.

Wnioski oraz dokumenty należy wysłać w wyznaczonych terminach na adres:


Education, Audiovisual and Culture Executive Agency (EACEA)

Constantin Daskalakis

BOUR  3/66

Avenue du Bourget, 1

B-1140 Brussels

Belgium

(a)  pocztą poleconą (data na stemplu pocztowym), lub 

(b) dostarczyć osobiście na powyższy adres.  W takim przypadku potwierdzeniem terminowego złożenia będzie otrzymanie podpisanego i opatrzonego datą potwierdzenia przyjęcia (w ramach każdego terminu do godziny 15.00), lub

(c) pocztą kurierską, data dostarczenia do firmy kurierskiej
Koperty należy jasno i czytelnie oznaczyć:

MEDIA 2007 - DISTRIBUTION EACEA/19/2009 – SELECTIVE CINEMA

Po wysłaniu wniosku nie będzie możliwe naniesienie w nim jakichkolwiek poprawek lub zmian.  Jednakże, w przypadku wystąpienia potrzeby wyjaśnienia poszczególnych elementów wniosku, Agencja może skontaktować się w tym celu z wnioskodawcą.   

Zakwalifikowane zostaną jedynie wnioski, które spełnią wszystkie kryteria kwalifikujące. Wnioski odrzucone nie będą brane pod uwagę a wnioskodawcy zostaną poinformowani na piśmie o powodach odrzucenia.

Wnioskodawca musi przedłożyć wszystkie umowy dystrybucyjne, które wiążą się z wnioskiem o przyznanie wsparcia, łącznie z umowami złożonymi w ramach innych wezwań programu MEDIA. Wnioski niekompletne zostaną odrzucone.

Wybrane wnioski zostaną poddane ocenie finansowej. W tym zakresie Agencja może żądać przedłożenia dodatkowych informacji lub gwarancji. Wszelkie informacje przedłożone przez dystrybutora pozostaną poufne.

Żadne z dokumentów przedłożonych przez wnioskodawców nie zostaną im zwrócone po zakończeniu procedury oceny i przyznania wsparcia.

13.4. Regulacje prawne
· Decyzja 1718/2006/EC Parlamentu Europejskiego i Rady z 15 listopada 2006 dotyczące wdrożenia programu wsparcia Europejskiego sektora audiowizualnego (MEDIA 2007)  

· Rozporządzenie Rady (WE Euratom) nr 1605/2002 z 25 czerwca 2002 dotyczące Regulacji Finansowych dotyczących wszystkich budżetów Wspólnoty Europejskiej (Dziennik Urzędowy L 248, 16.09.2002, str.1 ostatnio zmienione Rozporządzeniem (WE) nr 1525/2007 z 17 grudnia 2007 (Dzienni Urzędowy L 343, 27.12.2007, str. 9).
· Rozporządzenie Komisji (WE Euratom) nr 2342/2002 z 23 grudnia 2002 dotyczące zasad wdrożenia Rozporządzenia Rady nr 1605/2002 dotyczącego Regulacji Finansowych dotyczących wszystkich budżetów Wspólnoty Europejskiej (Dziennik Urzędowy L 357, 31.12.2002, str. 1 ostatnio zmienione Rozporządzeniem nr 478/2007 z 23 kwietnia 2007 (Dziennik Urzędowy L 111, 28.4.2007, str. 13).

13.5 Dane kontaktowe
Odpowiedzialną z ramienia Komisji za wdrożenie programu MEDIA 2007 jest EAC Executive Agency (EACEA)

Wszelkie prośby o informacje/wyjaśnienia należy kierować do:

Maud Rouxel
maud.rouxel@ec.europa.eu
Tél : + 32 2 298 08 22
Cynthia Nolmans
cynthia.nolmans@ec.europa.eu 
Tel : + 32 2 299 20 51
Kontakty krajowe

Dodatkowe informacje dostępne są w biurach Media Desk oraz Antenach, których wykaz zamieszczono na następującej stronie internetowej:
http://ec.europa.eu/information_society/media/overview/who/desks/index_en.htm

� Opublikowanego w Dzienniku Urzędowym Unii Europejskiej z 24 listopada 2006 (OJ L327, str. 12-29)


� Tonowanie kolorów wymagane przy eksploatacji w kinach, kompresja danych, kodowanie, szyfrowanie.
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